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Caravana Toyota Experience 2010 a fost si la Pitesti!

Toyota Romania si Toyota
Pitesti au desfasurat impreuna unul
dintre cele mai importante eveni-
mente ale acestui an : Caravana
Toyota Experience 2010 la Pitesti !
Evenimentul a avut loc in zilele de
23 -24.10.2010 , incepand cu orele
9.30, la Centrul Comercial Jupiter
City - Parcare.

ocazia sa
iQ,
Aygo, Yaris, Auris, Corolla, Aven-

Participantii au avut

testeze toate modelele Toyota :

sis, Prius, Urban Cruiser, Rav 4,
Hilux , Land Cruiser 150.

In premiera, Caravna Toyota Ex-
perience 2010 a prezentat si mod-

elul TOYOTA AURIS HYBRID
SYNERGY DRIVE - primul hib-
rid integral din clasa compacta.

Evenimentul s-a derulat pe doua
etape:

- etapa de condus preventiv

- etapa off road

In cadrul primei etape, reprezentan-
tii Toyota au explicat individual
fiecarui participant notiunile de baza
ale condusului preventiv si felul in
care noile tehnologii contribuie la
siguranta in trafic.

In cea de-a doua etapa, participantii

la eveniment au avut inca odata

ocazia sa descopere performantele
off road ale modelelor 4x4.

Demonstratiile practice sustinute
de Gabi Nicolae, Manager Dakar
Team Romania si echipa sa , cu
modelele Toyota Rav4, Hilux si
Land Cruiser 150, pe un traseu con-
struit artificial, cu un grad sporit de
dificultate , au impresionat prin
spectaculozitate si performante
tehnice ale modelelor 4x4 ale marcii

Pentru Toyota, grija pentru clienti,
impreuna cu calitatea produselor si
serviciilor oferite acestora, reprez-
inta pilonii principali ai dezvoltarii
marcii in Romania.

Noul Auris HSD in
Personalitate Eco

Rpmén_iav . _ _
Dinamica fara compromisuri.

'

B Primul si unicul model hibrid in-
tegral din segmentul C

B Primul pas in procesul de extin-
dere a tehnologiei Hybrid Synergy
Drive® in toata gama Toyota pana
in anul 2020

B Experienta rafinata si sofisticata a
condusului, caracterizata de un nivel
redus al zgomotului si al vibratiilor
(NVH)

B Putere maxima a sistemului hibrid
de 136 CP — performanta compara-
bilad cu cea a oricarui hatchback cu
propulsor conventional pe benzina
sau Diesel, cu cilindree de 2,0 litri
B Lider de clasa in privinta con-
sumului, cu numai 3,8 1/100 km si al
emisiilor de CO2, de numai 89 g/km
B Patru moduri de conducere la
alegere, incluzand EV, ECO si
POWER

B Design exterior aerodinamic, cu
elemente specifice de diferentiere hi-
brid, caracteristici unice de design
interior

B Dotare standard extrem de gen-
eroasa

Bucuresti, 28.09.2010 - Toyota
Romania lanseaza astazi noul Auris
HSD 1n Romania. Auris HSD intro-
duce tehnologia Hybrid Synergy
Drive® la unul dintre modelele prin-
cipale ale gamei Toyota. Noua com-
pacta cu cinci usi este echipata in
premiera cu un sistem de propulsie
integral hibrid, fiind totodata singu-
rul model de acest fel din segmentul
C de inalta competitivitate.

Ca o reflexie a demersurilor com-
paniei Toyota in directia mobilitatii
sustenabile, tehnologia Hybrid Syn-
ergy Drive® va servi drept tehnolo-
gie-nucleu, aplicabila
modelelor viitoare. Lansarea mod-
elului Auris HSD este primul pas in
procesul de extindere a tehnologiei
Hybrid Synergy Drive® 1in toata
gama de modele Toyota de pe piata
europeana.

tuturor

La nivel global, Toyota va lansa un
numar de aproximativ 10 noi mod-

ele-hibrid pana in prima parte a in-
tervalului 2010 — 2020, compania
avand ca obiectiv pana in anul 2020
disponibilitatea echiparii tuturor
modelelor sale cu derivate propul-
sate de sistemul Hybrid Synergy
Drive®. Sistemul a fost proiectat
vizionar, fiind extrem de usor de
adaptat 1n viitor pentru folosirea atat
pe vehicule propulsate cu pile de
hidrogen, cét si pe vehicule integral
electrice.

Lansarea modelului Auris HSD
completeaza gama revizuita a mod-
elului Auris 2010, care ofera im-
bunatatiri marcante ale stilului si ale
calitatii habitaclului. Introducerea
modelului HSD asigura unicitatea
gamei Auris 2010 in segmentul C.
Auris este primul model care permite
sd se opteze 1intre variantele de
echipare cu propulsoare pe benzina,
Diesel sau integral hibride, raspun-
zand nevoilor unei plaje largi de con-
sumatori.

Proiectat exclusiv pentru piata euro-

peana si construit in Angha la Toy-

ota Motor Manufacturing UK, Auris
HSD ofera o experienta a condusu-
lui unica in clasa sa. Introducerea sa
va aduce o schimbare importanta in
perceptia consumatorilor asupra
tehnologiei integral hibride.

Mai mult decat beneficiile evidente
ale consumului redus si ale emisiilor
reduse de CO2, inerente sistemului
Hybrid Synergy Drive®, usurinta in
exploatarea zilnica, tinuta de drum
confortabila si silentiozitatea ofera
clientului Auris HSD o experienta
fina si sofisticata a condusului, unica
in segmentul C.

Capabil sa functioneze atat in modul
integral electric, cat si Tn modul com-
binat (benzina si electric), sistemul
Hybrid Synergy Drive®, alcatuit
dintr-un motor pe benzina de 1,8 litri
VVT-i si un motor electric, poate
genera o putere maxima de 136 CP,
care asigura o accelerare de la O la
100 km/h in 11,4 secunde si o viteza
maxima de 180 km/h — performante
comparabile cu ale oricarui model cu
propulsor conventional de 2,0 litri,
benzina sau Diesel.

in privinta emisiilor si a consumului,
Auris este Tn pozitia de lider de clasa,
cu un consum mixt de numai 3,8
/100 km 1in ciclul european de
omologare si un nivel al emisiilor de
numai 89 g/km CO2 — valoare nee-
galata de niciunul dintre modelele
segmentului C, mai ales in conditiile
in care vorbim despre un model cu
transmisie automata (E- CVT, trans-
misie controlata electric continuu
variabila) . in plus, Auris HSD
genereaza semnificativ mai putine
emisii de NOX decat modelele
echipate cu motoare Diesel cu per-
formante comparabile.

Mai mult, cand functioneaza in
modul EV (integral electric), Auris
HSD ofera un nivel zero al emisiilor
de CO2, NOX si particule PM,
putandu-se deplasa pe distante de
pana la 2km, cu viteze de pana la 50
km/h, in functie de nivelul de incar-
care a bateriei si de conditiile de
drum.

Designul exterior al modelului Auris
HSD incorporeaza detalii unice, cu
rol de crestere a eficientei aerodi-
namice si a performantelor de con-
sum ale sistemului Hybrid Synergy
Drive®. Interiorul prezinta instru-
mente de bord, comenzi si tapiterie
specifice variantei hibrid.

Dotarea standard este una extrem de
bogata, incluzand numeroase ele-
mente de siguranta activa si pasiva
(inclusiv sistem de asistenta la
pornirea in rampa HAC), sistem
Smart Entry&Push Start, senzori de
lumina si ploaie, camera de luat ved-
eri pentru mersul fnapoi cu
vizualizare intr-un display integrat in
oglinda retrovizoare electrocromat-
ica si multe altele.

“Toyota este 0 marca-pionier in ceea
ce priveste preocuparea pentru dez-
voltarea de tehnologii de propulsie
prietenoase cu mediul, fiind prima
care a lansat acum 13 ani un auto-
mobil de serie cu propulsie integral
hibrida, cu mult inaintea altor pro-
ducatori. Acum lanseaza primul au-
tomobil compact cu acest tip de
propulsie. Hybrid Synergy Drive®
este o tehnologie extrem de sofisti-
cata, care a implicat investii enorme
in dezvoltare de-a lungul timpului,
1nsd pe care Toyota o pune la dis-
pozitie pe un model de masa la un
pret accesibil. Faptul ca aceasta
tehnologie nu doar minimizeaza
consumul de carburant si emisiile de
CO2, dar reduce toate tipurile de
poluare, inclusiv fonica, face din
Auris HSD un lider autentic si cred-
ibil in piata masinilor eco. In acelasi
timp, sa nu uitdm ca vorbim despre o
masina de 136 CP, deci care nu face
nici un fel de compromis in ceea ce
priveste performantele,” a mentionat
Anca Dumitrescu, Senior Brand
Manager pentru Auris HSD.

Pentru mai multe informatii despre
gama Toyota in Romdnia va rugam
accesati www.toyota.ro sau contac-
tati PR Toyota Romdnia: Ana-
Maria Toma, email:
anamaria.toma@toyota.ro

tel: 0749 147 400
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Evolutia principalilor indicatori economico — sociall

in perioada 01.08 — 31.08.2010

Efectivul salariatilor*
la 31 august a.c. in judetul
Arges a fost de 129754 per-
soane, in scadere cu 688
persoane (-0,5%) fata de efec-
tivul salariatilor de la finele
lunii iulie 2010.

Arges, au insumat in luna iunie a.c
323502 mii euro (1371519 mii lei).
in comparatie cu luna mai 2010, ex-
porturile au crescut cu 1,7% la val-
ori exprimate in euro (respectiv
3,3% la valori exprimate 1n lei).
Comparativ cu luna corespunza-
toare a anului 2009,
exporturile au crescut cu 18,4% la

toarele sectiuni, grupate pe intervale
astfel:

* sub 20% la incaltaminte, palarii,
umbrele si articole similare; piei
crude, piei tabacite, blanuri si pro-
duse din acestea; materiale plastice,
cauciuc si articole din acestea; mar-
furi si produse diverse; masini,

astfel: cu 24,4% la produse de lemn,
pluta si Tmpletituri din nuiele; cu
2,4% la mijloace de transport.

Fata de luna corespunzatoare a
anului 2009, dinamica pozitiva a
exporturilor a fost rezultanta
cresterilor inregistrate la urma-
toarele sectiuni, grupate pe intervale

19.9%

71%

mijloace de transport

Importul CIF pe principalele sectiuni in
luna iunie 2009

39.9%

8.9%

@ masini, aparate si echipamente electrice, aparate de
inregistrat sau de reprodus sunetul siimaginile

metale comune si articole din acestea

O materiale plastice, cauciuc si articole din acestea

W celelalte sectiuni din Nomenclatorul Combinat

Importul CIF pe principalele sectiuni in
luna iunie 2010

39.3%

16.4%

7.3%

@ masini, aparate si echipamente electrice, aparate de
inregistrat sau de re[)rodus sunetul siimaginile

mijloace de transpor

@ metale comune si articole din acestea
O materiale plastice, cauciuc si articole din acestea

B celelalte sectiuni din Nomenclatorul Combinat

10.4%

26.6%

Evolutia descendentd a
efectivelor de salariati comparativ
cu luna precedenta s-a manifestat cu
aceeasi intensitate in toate sec-
toarele economice (-0,5%),
continuand trendul descendent in-
registrat in ultimele 12 luni.

Numarul somerilor nein-
demnizati aflati 1n evidentele
Agentiei Judetene pentru Ocuparea
Fortei de Munca Arges la finele
lunii august a.c. a fost de 8688 per-
soane (din care 3762 erau femei) in
crestere cu 644 persoane
fata de 31 iulie 2010.

Oferta locurilor de munca va-
cante TInregistrate la Agentia
Judeteana pentru Ocuparea Fortei
de Munca Arges la finele lunii au-
gust a.c. s-a cifrat la 461 locuri.
Dintre acestea, 345 locuri (74,8%)
erau oferite muncitorilor, 98
locuri (21,3%) persoanelor cu
studii medii si 18 locuri (3,9%)
celor cu studii superioare.

Indemnizatiile medii la nivelul
judetului 1n luna august a.c. au fost
de 430 lei pentru indemnizatiile de
somaj si de 229 lei pentru indem-
nizatiile absolventilor si militarilor.

onderea somerilor inregistrati
in populatia stabila in varsta de 18 —
62 ani a fost in luna august a.c de
4,9%.

Rata somajului nregis-
tratd la 31 august a.c. a fost de
7,7%, in scadere fata de luna
precedenta (8,0%) depasind in con-
tinuare media Inregistrata la nivel
national (7, 4%).

Exporturile de marfuri
in preturi FOB la nivelul judetului

valori exprimate in euro (respectiv
cu 19,1% la valori expri-
mate in lei).

Diferenta intre dinam-
ica determinatd pe baza valorilor
exprimate in euro si cea determinata
de valori exprimate in lei a fost con-
secinta  deprecierii monedei
nationale cu 1,6% in luna iunie
2010 fata de luna mai 2010 si a
deprecierii cu 0,6% in luna iunie
2010
com-
para-
tiv cu
luna
iunie
2009.

1 n
luna
iunie
2010,
1 n
struc-
tura
expor-

O mijloace de transport

aparate si echipamente electrice; in-
strumente si aparate optice, fo-
tografice, cinematografice, de
masura, de control sau de precizie;
metale comune si articole din aces-
tea; articole din piatra, ciment, ce-
ramica, sticla si din alte materiale
similare;

* Intre 35% si 60% la produse ale
industriei chimice si ale industriilor

Exportul FOB pe principalele sectiuni in
luna iunie 2009

70.7%

masini, aparate si echipamente electrice, aparate de

inregistrat sau de reprodus sunetul siimaginile

O celelalte sectiuni din Nomenclatorul Combinat

turilor, doua sectiuni ale Nomencla-
torului Combinat au detinut peste
87,8% din volumul total: sectiunea
mijloace de transport (69,2%) si
sectiunea masini, aparate si echipa-
mente electrice, aparate de inregis-
trat sau de reprodus sunetul si
imaginile (18,6%).

Evolutia ascendenta fatad de luna
precedentd a fost determinata de
cresteri ale cifrei de export la urma-

conexe; materii textile si articole
din acestea; produse alimentare,
bauturi, tutun;

* peste 90% la produse vegetale;
pasta de lemn, deseuri de hartie sau
de carton; hartie si carton si articole
din acestea; grasimi si uleiuri ani-
male sau vegetale;

si de scaderi la urmatoarele sectiuni

astfel:

* sub 20% la mijloace de transport;
masini, aparate si echipamente elec-
trice;

* intre 35% si 60% la marfuri si
produse diverse; piei crude, piei
tabacite, blanuri si produse din
acestea; materiale plastice, cauciuc
si articole din acestea; produse ali-
mentare, bauturi, tutun;

12.2%

18.6%

* peste 60% la produse vegetale;
metale comune si articole din aces-
tea; instrumente si aparate optice,
fotografice, cinematografice, de
masurd, de control sau de precizie;
pasta de lemn, deseuri de hartie sau
de carton; hartie si carton si articole
din acestea; produse ale industriei
chimice si ale industriilor conexe;

si a scaderilor la urmatoarele secti-
uni, astfel: cu 94,7% la grasimi si

uleiuri animale sau vegetale, cu
65,2% la produse de lemn, pluta si
impletituri din nuiele; cu 21,5% la
articole din piatra, ciment, ceram-
ica, sticla si din alte materiale simi-
lare; cu 3,9% la materii textile si
articole similare din acestea; cu
3,7% la incaltaminte, palarii, um-
brele si articole similare;

Importul de marfurif in
preturi CIF a totalizat in luna iunie
2010, la  nivelul  judetului
Arges, 238028 mii euro (1009144
mii lei). Comparativ cu luna mai
2010, importurile au crescut
cu 2,2% la valori exprimate 1n euro
(respectiv cu 3,8% la valori expri-
mate in lei). In comparatie cu luna
iunie 2009, importurile au crescut
cu 13,6% la valori exprimate in
euro (respectiv au crescut cu 14,3%
la valori exprimate in lei).

Diferenta intre dinam-
ica determinata pe baza valorilor
exprimate in euro si cea determinata
din valori exprimate in lei a fost ur-
mare a deprecierii monedei
nationale cu 1,6% in luna iunie
2010 fata de luna mai
2010 si a deprecierii cu 0,6% 1in
luna iunie 2010 comparativ cu luna
iunie 2009.

In structura importurilor, patru
sectiuni ale Nomenclatorului Com-
binat au detinut peste 83,0% din
total, astfel: masini, aparate si
echipamente electrice, aparate de
inregistrat sau de reprodus sunetul
si imaginile (39,3%); mijloace de
transport (26,6%); metale comune
si articole din acestea (10,4%) si
materiale plastice, cauciuc, si arti-
cole din acestea (7,3%).

Excedentul comercial (expor-

Exportul FOB pe principalele sectiuni in
luna iunie 2010

69.2%

O mijloace de transport

masini, aparate si echipamente electrice, aparate de
inregistrat sau de reprodus sunetul siimaginile

O celelalte sectiuni din Nomenclatorul Combinat

turi FOB — importuri CIF) inregis-
trat in luna iunie 2010 a fost
de 85474 mii euro, cu 0,3% mai
mare decat cel Inregistrat in luna
mai 2010. Comparativ cu luna
corespunzatoare a anului 2009
excedentul comercial Inregistrat a
crescut cu 34,2%.

Sursa: Statistica Arges
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Avand in vedere numarul mare al dosarelor de
cercetare penald care au ca obiect infractiuni de
inselaciune cu instrumente de platd, precum si

volumul mare de activitati care se desfasoara pen-
tru instrumentarea acestor dosare, vom prezenta
in continuare principalele cauze care au favorizat
comiterea infractiunilor de Tnselaciune, precum si
masurile ce pot fi luate de catre agentii economici
pentru a nu fi victime ale acestei infractiuni.

Principalele modalitati de comitere a infractiu-
nilor de Tnseldciune cu instrumente de plata sunt:
a) infractiuni comise prin emiterea de file CEC
fara acoperire sau emiterea de bilete la ordin fara
ca emitentul sa aiba disponibil in contul bancar;
b) infractiuni comise prin emiterea de ordine de
platd in numele unor societdti, in care, cel care
ridica marfurile si efectueaza plata nu are calitate.
In acest material ne vom referi la infractiuni
comise prin emiterea de file CEC fara acoperire:

« Scenariul » clasic al infractiunii de inselaciune
cu file CEC implica una sau mai multe persoane
(autorii infractiunii) care abordeaza reprezentantii
firmei (victima), lasdnd sd se inteleaga ca in-
tentioneazd sa stabileasca o relatie comerciala pe
termen lung. Infractorii mimeaza atitudinea unor
oameni de afaceri prosperi, sunt *’Tngrijiti’’, une-
ori eleganti si opulenti, discutd la telefon in
prezenta victimelor despre afaceri cu multe zer-
ouri. Firmele pe care le reprezintd sunt de regula
nou finfiintate si necunoscute in zona unde
actioneaza. Intr-o prima faza marfurile pe care le
achizitioneaza sunt in cantitati mici, iar plata o
efectueaza in conditii avantajoase pentru vanza-
tori, cu cash sau instrumente de plata ce sunt ono-
rate la termenele convenite . Dupa ce au captat
increderea partenerilor de afaceri, comanda brusc
o cantitate mare de marfa pe care o achita cu in-
strumente de plata a ciror scadenta le ofera timpul
necesar sa vandd marfurile (sub pretul de achiz-
itie) si sd dispara.
Cercetarile efectuate ulterior arata de cele mai
multe ori ca pagubitii nu si-au legitimat
« partenerii de afaceri », instrumentele de plati au
fost acceptate fara indeplinirea conditiilor legale (
fie sunt necompletate, fie le lipsesc mentiuni im-
portante), documentele de livrare (facturi , avize
de insotire) sunt completate cu date fictive,
eronate sau nu sunt completate la rubricile privind
identitatea delegatului, mijlocul de transport etc. ,
nu s-au luat masuri minime de prevedere privind
verificarea la sediile si punctele de lucru, la banci
sau Oficiul Registrului Comertului .

Nu este lipsit de importanta nici faptul ca in urma
cercetarilor in unele cauze, s-a stabilit cd intre
firme exista de fapt litigii comerciale carora recla-
mantii le-au dat o conotatie penala, sperand ca-si
vor recupera prejudiciile fard a mai apela la
justitie (caz 1n care ar fi trebuit sa plateasca taxe
insemnate) .

Masuri ce pot fi luate de catre agentii eco-
nomici la plata cu file CEC, pentru a preveni
comiterea unor astfel de infractiuni:

1) Acordati maxima atentie atunci cand acceptati
instrumente de plata. Puneti cat mai multe intre-

bari legate de afacerea pe care partenerul de afac-
eri o desfasoara.

2) in majoritatea cazurilor de inselaciune cu mi-
jloace de plata, partile vatamate au acceptat drept
garantie instrumente de plata “in alb® , instru-
mente ce au stat la baza unor relatii contractuale
scrise sau a unor intelegeri verbale. Astfel, unul
dintre factorii ce a favorizat fenomenul este
tratarea cu superficialitate de catre agentii eco-
nomici a operatiunilor de decontare a platilor cu
file CEC .

Cele mai multe dintre infractiunile la care ne
referim nu s-ar fi putut savarsi daca pagubitii ar fi
respectat prevederile legale referitoare la modul
de folosire al filelor CEC ( art.1, al.1,2,3,4,5,6 si
art.11 din Legea 59/1934). Enuntam in cele ce
urmeaza continutul articolelor:

Art. 1- Cecul cuprinde:

1. Denumirea de cec trecuta in insusi textul titlu-
lui si exprimatd in limba intrebuintatd pentru
redactarea acestui titlu.

2. Ordinul neconditionat de a plati o anumita
sumd de bani.

3. Numele celui care trebuie sa plateasca (tras).

4. Aratarea locului unde plata trebuie facuta.

5. Aratarea datei si a locului emiterii.

6. Semnatura celui care emite cecul (tragitorul).

Art. 11 - Orice semnatura a unui cec tre-
buie sa cuprinda numele si prenumele sau
firma celui care se obliga. Este totusi valabila
semnatura in care prenumele este prescurtat
sau aratat numai prin initiale.

Fila CEC va trebui completata de catre emitent la
absolut toate rubricile, inclusiv la ’data’” sila ’’-
suma’’.

3) O alta masura minima de prevenire o reprezintd
verificarea partenerilor de afaceri la Centrala In-
cidentelor de Plati din cadrul BNR.

De cate ori o firma plateste cu file CEC sau bilet
la ordin, ar trebui facuta o verificare la Centrala
Incidentelor de Plati, mai ales daca suma este im-
portanta si daca este prima afacere incheiata cu re-
spectiva firma, Intrucit asa s-ar putea afla date
privind antecedenta in fraude a respectivul
partener.

Recuperarea unei datorii de catre stat, companii
sau persoane fizice este un proces lung, Intor-
tocheat, care consuma bani, timp si de multe ori
nervi, iar banii nu ajung intotdeauna in conturi,
chiar daci justitia a dat sentinte definitive, iar ex-
ecutorii judecatoresti au ajuns la usa datornicului.
Pentru a se evita acest consum, partile contrac-
tante pot depune diligentele necesare in scopul
obtinerii de informatii privind credibilitatea fi-
nanciara si seriozitatea persoanei juridice sau a
persoanei fizice cu care intrd in raporturi contrac-
tuale, prin verificarea acesteia la Centrala Inci-
dentelor de Plati.

CIP este un serviciu din cadrul Bancii Nationale a
Romaniei care administreazd o baza de date cu
referinte despre agentii economici si persoanele
fizice din Romania care au produs incidente la
plata cu CEC-uri, cambii si bilete la ordin.
Singurele date care trebuie cunoscute la solicitarea
informatiei sunt: codul fiscal (in cazul persoanelor
juridice), codul numeric personal (pentru per-
soanele fizice) sau in cazul in care se doreste a se
afla informatii despre o anumita fila CEC, trebuie
sa se cunoascd seria si numarul acesteia (se poate
astfel afla daca nu a fost declarata ca anulata/ pier-
duta/furata).

4) Verificare a bonitétii firmei se poate face si

printr-o cerere adresatd Oficiului Registrului
Comertului privind eliberarea unui certificat con-
statator, care cuprinde datele de identificare ale
societatii ce se doreste a fi verificata. Acordati
atentie existentei unui sediu stabil sau existentei
unor active. De asemenea, in scopul facilitarii ac-
cesului la informatie a oricdrei persoane intere-
sate, a fost creat serviciul RECOM, bazat pe un
program informatic care permite accesul on-line
la Tnregistrérile din Registrul Central al Comertu-
lui.

In situatia in care societatea a fost cesionata, se va
avea 1n vedere perioada de timp care a trecut de
la realizarea cesiunii. Totodata, sunt situatii in
care sunt preluate de cétre potentiali autori ai unor
infractiuni de Tnselaciune, societati comerciale cu
o cifra de afaceri destul de mare , tocmai 1n scopul
de aavea o credibilitate mai mare in relatiile com-
erciale.

5) Verificati datoriile firmei pe site-ul Ministeru-
lui Finantelor ( www. mfinante.ro). Daca firma
are datorii mari, ar trebui sa acordati maxima
atentie colabordrii cu respectiva firma.

6) Vor fi efectuate verificari la banca unde traga-
torul are cont curent, pentru a stabili bonitatea
acestuia.

7) Introduceti cat mai repede spre decontare fila
CEC, spre a evita pierderea sumei de bani disponi-
bild 1n contul noului partener de afaceri.

8) Nu acceptati CEC-ul drept garantie de plata,
deoarece este un instrument de plata la vedere,
care depinde de corectitudinea platitorului , astfel
incat plata nu este garantata.

9) Evitati vanzarea unei cantitati foarte mari de
marfa fatad de cantitatea achizitionatd de noul
partener in perioada anterioara.

10) Verificati credibilitatea firmei prin contactarea
altor clienti cu care aceasta a colaborat. Daca ex-
istd persoane fizice sau juridice care au mai fost
ingelate, sa nu credeti ca dumneavoastra veti face
exceptie!

11) Puteti testa reprezentantii societatii, prop-
unandu-le la negociere preturi mai mari decat cele
practicate pe piata, astfel incat daci le-ar accepta
, pretul ar fi atat de mare Incat nu ar mai reusi sa
comercializeze marfurile ridicate sau le-ar comer-
cializa 1n pierdere, fard a Inregistra profit.

12) Acordati atentie deosebitd autoturismelor cu
care se efectueaza transportul si a locurilor de des-
tinatie a marfii.

In acest sens va prezentam doud cazuri rele-
vante:

Astfel, cetateanul U.I. a preluat prin ce-
siune o societate comerciald, firmd inregistratd in
Registrul Comertului in anul 1996, mutdnd sediul
social din Pitesti, la o altd adresd din judetul
Arges. Administratorul societdtii era U.L, desi in
realitate alte persoane se ocupau de activitate.
Firma a achizitionat marfuri de la mai multe so-
cietdti comerciale, garantand plata cu file CEC,
scadente in aceeasi perioadd. Problemele au in-
ceput sd apard in momentul in care au fost trase
CEC-urile, deoarece acestea au fost refuzate pe
motivul lipsei totale de disponibil in contul bancar
al tragatorului.

In momentul primirii refuzului, s-a incercat con-
tactarea administratorului societdtii, insd acesta
nu a mai raspuns la telefon, iar biroul unde
functiona firma fusese eliberat. In acest caz s-a
intocmit dosar de cercetare penald pentru
comiterea infractiunii de inseldciune ( art. 215
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Cod Penal).
Intr-o altd spetd, o firmd a cumpdrat produse in
valoare de 25.000 lei, achitdnd pe loc contraval-
oarea acestora. La scurt timp, a mai achizitionat
produse in valoare de 75.000 lei garantdnd plata
cu file CEC. Insa in momentul in care filele CEC
au fost trase, acestea au fost refuzate pe motivul
lipsei totale de disponibil in contul bancar al
tragatorului. In altd ordine de idei, wteparul” a
incercat initial sda cdstige increderea parteneru-
lui de afaceri, pentru ca mai apoi sa-l lase cu
,»buza umflata”.

Desi suntem convinsi de faptul ca o
parte dintre aspectele prezentate sunt cunoscute n
mediul oamenilor de afaceri, suntem surprinsi sa
constatdm ca Incd nu sunt reduceri semnificative
in ceea ce priveste numarul sesizarilor, motiv pen-
tru care recomandam respectarea masurilor de
prevenire prezentate anterior.

ORDINE DE PLATA

Masuri de prevenire la plata cu ordine de plata:
1)Verificati de
potentialului partener (adresa, numar de telefon,
numar de fax, adresa de email).Se va verifica tele-
fonic, luandu-se legdtura cu administratorul de
drept al societatii, asa cum apare el inregistrat la
Oficiul Registrului Comertului. Numarul de tele-

coordonatele contact ale

fon al firmei poate de asemenea fi gasit si pe site-
ul Oficiului Registrului Comertului, in pagini aurii
sau pe internet. Nu folositi pentru confirmare
numarul de telefon pe care 1l lasa delegatul.

2) Inainte de a livra marfa, verificati la banca daca
plata a fost efectuata asa cum rezulta din ordinul
de plata prezentat.

3) Infractiunile comise prin emiterea de ordine de
plata, in numele unor societiti in care cel care
ridica marfurile si efectueaza plata nu are calitate,
se realizeaza atdt prin falsificarea stampilei soci-
etatii in numele careia este emis ordinul de plata,
cat si prin falsificarea stampilei bancii care ar tre-
bui sa faca transferul de bani. De aceea, se reco-
manda beneficiarului ordinului de platd, sa
meargd la banca pentru a stabili daca stampila
béncii este cea reald si a fost aplicata pe instru-
mentul de plata.

4) Atentie la cartile de identitate prezentate de
catre delegatii care ridica marfurile!

Pe fondul falsificarii unor documente de identi-
tate, prin aplicarea unor fotografii care nu apartin
titularilor, se procedeaza la Infiintarea de societati
comerciale fantoma, avand drept scop att frau-
darea potentialilor agenti comerciali cu care intra
in relatii de afaceri , cat si fraudarea sistemului fi-
nanciar-bancar. In urma *’furtului de identitate’’,
prin intermediul societatii infiintate , se pro-
cedeaza la deschiderea de conturi la societati ban-
care, de unde obtin acordul de utilizare a
mijloacelor specifice. Prin prezentarea acestei
aparente de legalitate, falsificatorii contacteaza
alti comercianti cu care incheie diverse contracte,
in baza carora efectueaza plati cu CEC-uri sau
bilete la ordin, care ulterior fiind introduse la
plata, se constata ca nu au disponibil in cont.
Desi suntem convinsi de faptul ca o parte dintre
aspectele prezentate sunt cunoscute in mediul oa-
menilor de afaceri, suntem surprinsi sa constatam
cd Incd nu sunt reduceri semnificative in ceea ce
priveste numarul sesizdrilor, motiv pentru care re-
comandam respectarea masurilor de prevenire
prezentate anterior.
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Jurgen Raizner, reprezentant Steinbeis : "Romania are

nevoie de produse proprii competitive si de muncitori

Prezent la Bucharest Busi-
ness Forum, organizat de
World Trade Center Insti-
tute, Ministerul Afacerilor
Externe si Fundatia Stein-
beis in scopul dezvoltarii
unor proiecte in statele
riverane la Dunare, Jiirgen
Raizner, presedintele Cen-
trului de Transfer Est-Vest
al Steinbeis, a explicat
pentru FP Romania ce
lipseste unei economii
romanesti competitive si
ce oportunitati exista la
Dunare.

Care este misiunea principald
a Steinbeis? Doar transfer de
tehnologie? Cine sunt clientii
care beneficiaza de transferul
de tehnologie?

Principalii nostri clienti in Ger-
mania sunt IMM-urile care tre-
buie sa se consolideze si sa
devina competitive pe piata in-
ternationala. Acestea nu au un
numar mare de ingineri, de pro-
fesori, laboratoare. Pentru a fi
competitive, au nevoie de acces
la tehnologii, la know-how.
Centrele Steinbeis fac legatura
dintre cercetare si industrie.
Centrele Steinbeis includ profe-
sori de la universitati, care sunt
experti in domeniile lor si 1n
transferul de tehnologie catre
industrie. Avem 450 astfel de
centre

Steinbeis in Baden-

Wurtemberg.

In ce mdsurd este implicatd

Steinbeis in cooperarea la
Dunadre?
Noi suntem legdtura intre

statele riverane din partea es-
tica a Dunarii si Germania. In

Romaéania, MAE are un acord cu
World Trade
acesta are un acord cu Stein-

Instiutute iar
beis. Proiectele in cadrul strate-
giei Dunarii nu exista inca,
acum sunt pregatite. Exista dis-
cutii intre diferitii posibili
parteneri si ne gandim Impre-
una care proiecte contribuie la
dezvoltarea socio-economica. O
problema foarte importanta este
educatia, pentru care exista
multe idei si abordari. Steinbeis
a adus 1n Romaénia actori cu ex-
perienta in proiecte in India,
Brazilia, care pot sa faca
proiecte de formare profesion-
ala: de exemplu calificarea fe-
meilor pentru ca acestea sa fie

active ca antreprenoare.

Exista o subreprezentare a fe-
meilor-antreprenor si la varful
intreprinderilor mari.

De aceea oferim programe spe-
ciale de training si pentru intre-
prinderi mici si mijlocii 1n
privinta internationalizarii
afacerii. In Romania o prob-
lema foarte mare este ca intre-
prinderile nu au decat foarte
putine produse proprii pe care
sda le puna pe piatd. Tema
proiectelor de calificare trebuie
sd fie: Cum putem sa dezvoltam

calificati”

produse proprii si sa le aducem

noi insine pe piata?

Deocamdatid firmele roméanesti
produc numai la comanda din
strainatate. Firme italiene sau
germane aduc desenul tehnic si
materialele iar intreprinderile
romanesti fac exact ce zice cel
care da comanda. Problema

acestei dependente totale a
firmelor de strainatate s-a acu-
tizat in timpul crizei econom-

ice.

Cand ai propriile produse, poti
gdsi piete noi, poti sa le 1m-
bunatatesti in sensul de a le
face mai competitive. Prima
masura care trebuie luata este
muncitorilor. A
de
tehnologie si folosirea ei la pro-

calificarea

doua este procurarea
priile produse. Institutele de
cercetare din Romaénia trebuie
sa invete sa faca cercetare ale
carei rezultate sa poate fi
folosite in economie. Industria
si cercetarea trebuie sa lucreze
impreuna iar Steinbeis face asta

de 30 de ani.

Metoda noastra a fost preluata
in foarte multe tari si poate fi
folosita si Tn Romania. Biroul
Steinbeis de la Bucuresti are
deocamdata doar rol de consul-
tanta. Deocamdata ajutam intre-
prinderile romanesti sd
gaseasca parteneri in Germania.
Deci nu este inca un centru
Steinbeis tipic cu cercetare pro-
prie si transfer de tehnologie.
Planuim insa sa demaram si
transferul de tehnologie.

mai

Ce alte prioritati are

Steinbeis in statele riverane?

O tema importantad in strategia

Dunarii este cresterea
bunastarii, a salariilor.

Trebuie create locuri de munca,
salarii mai mari, dar asta nu e
posibil decat daca ai produse
competitive. Pentru asta ai
nevoie de tehnologii noi, de
fortd de munca inalt-calificata
care poate fi asiguratd prin pro-
grame de calificare si de un

management bun.

Cadt de importantd este expe-
rienta cooperarii Land-urilor
pentru cooperarea intre statele
riverane la Dundre?

In strategia la Dunire sunt im-
plicate mai ales
Baden-

care

Landurile riverane
Wurtemberg si Bayern,
creaza cadrul formal, si apoi
Austria si celelalte state pe
Dunare.

Este clar ca Romania vrea sa

preia un rol puternic in

Tinerii se duc la universitate
unde primesc mai degraba o
formare teoretica. O calificare
pentru meserii practice ca in
Germania un exista aici, ceea
ce este un mare deficit. Forta
economica a Germaniei se
bazeaza pe fortd de munca Tnalt

calificata.

Prin imbunatatirea acestui as-
pect, strategia Dunarii 1si prop-
une sa creeze locuri de munca
si astfel bunastare. Stimularea
economica are si ea un rol im-
portant, in sensul stabilirii unor
afaceri in zonele defavorizate
pentru a crea locuri de munca.
Introducerea de tehnologii noi:
nanotehnologii. In Rusia se lu-
creaza mult la asta, in Romania
am auzit prea putin pana acum
despre asta. Apoi energiile re-
generabile: soare, vant. Toate
acestea sunt noi, la inceput. Ex-
istda multe proiecte care sunt fa-

strategia pentru

Dunare.

Ce rol au orasele in
aceastd cooperare?

Multi actori trebuie sa
munceascad impreund.
De cooperarea unor
orase precum Ulm,

Budapesta, Bucuresti

pot profita firmele.

Orasele trebuie sa sustina
aceasta strategie a Dunarii. Im-
portant este ca noi IMM-uri sa
fie dezvoltate si sa existe pro-
duse cu care sa vina pe piata.
Toate aceste programe de cali-
ficare sunt importante. Califi-
carea se referd in primul rand la
muncitorii care lucreaza direct
cu masini, care produc piese
din lemn sau din metal si abia

apoi la ingineri si manageri.

In Germania si alte tari, acesti
oameni trebuie sa faca cursuri
de calificare de cel putin trei
ani, pentru a lucra eficient, 1n
sensul reducerii costurilor, a
consumului de materiale, a con-
sumului de energie. Am vizitat
multe fabrici in Romania si ex-
istd o mare cerere de muncitori
calificati mai ales la filialele
unor firme straine din Romania.

cute in alte tari si regiuni si
care pot fi facute si-n Romania.
E nevoie de mai putinad energie
si deci costa mai putin.

Ce obstacole vedeti in calea
cooperarii la Dundre?

O piedica este nerabdarea unora
care cer implementarea imedi-
ata a strategiei, dar mai sunt
niste pasi pand atunci. Baden-
Wurtemberg si Bayern vor tre-
bui sa astepte pana in 2014,
atunci cand Comisia Europeana
va pune la dispozitie mijloacele
financiare, dar aici iIn Romaéania
exista avantajul ca pot fi luati
multi bani de la UE, fonduri eu-
n-au fost ab-

ropene carce

sorbite.
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Presedintele Comisiei Prezidentiale pentru Agricultura:

Peste 70% din ferme nu sunt competitive

A dat Bruxelles-ul pe Bu-
curesti anul trecut, dupa 15
ani in care a lucrat la Comisia
Europeana, pentru a accepta
un post de ministru al Agricul-
turii.

Dupa noua luni, timp in
care a avut ocazia sa vada cum este
de ambele parti ale mesei de ne-
gociere (Bruxelles, respectiv
Bucuresti), Mihail Dumitru, 1in
prezent presedinte al Comisiei
Prezidentiale pentru Politici Publice
in Agricultura si Dezvoltare Rurala,
spune ca sectorul agricol autohton
este ,,incoerent ca voce".

Sectorul agricol este divizat

,»Am avut perceptia unui sector agri-
col mult mai structurat. Are doar
doua componente, vocile celor mari
si ale celor mici, si e greu sa le ar-
monizezi", explica el. Iar cei mici
sunt de trei ori mai multi, insd au o
putere direct proportionala cu di-
mensiunea terenului aflat In propri-
etate.

Astfel, peste 70% din agri-
cultura rurald nu este integrata in
economia de piata si produce tot ca
pe vremuri pentru consumul fami-
liei. Dumitru spune ca nu sustine
eliminarea acestor exploatatii, Tnsa
singura cale pentru reducerea im-
porturilor de alimente este tocmai
modernizarea si impulsionarea pro-
ductiei acestor ferme. Si asta in timp
ce datele oficiale arata ca din cele
4,2 milioane de ferme existente la
nivel national, circa 1,9 milioane
sunt atit de mici Incat nu pot primi
nici macar subventii pe suprafata

(terenul agricol este sub un hec-
tar). ,,Eu am tot spus, in perioada
mandatului meu, nu fiti atat de de-
pendenti de banii Guvernului, banii
de la stat va pot doar ajuta, dar nu
sunteti competitivi doar pe baza
lor", spune Dumitru.

El mai spune ca raspunsul
Comisiei poate veni intr-un termen
de patru luni de la solicitare. Pentru
ca acest sprijin sa fie introdus din
2011, proiectul ar trebui sa fie gata
la finele anului.

in prezent, singurul ajutor
de la stat este plafonul anual de trei
milioane de euro, alocat pentru
1.800 de ferme care sunt in perioada
de conversie.

O parte dintre fermieri nu vand cu
factura

Unul dintre proiectele pro-
puse de Dumitru in colaborare cu
Autoritatea Nationala Sanitar-Vet-
erinara va fi gata saptdmana vi-
itoare.  Este  vorba  despre
simplificarea autorizarii sanitar-vet-
erinare a producatorilor mici com-
parativ cu cei mari. Contactat de

»Adevarul", presedintele Autoritatii,
Radu Roatis, spune ca in maximum
10 zile, proiectul va fi publicat in
Monitorul Oficial.

In ceea ce priveste posibila
comercializare a produselor micilor
producdtori in marile lanturi de
magazine, Dumitru spune ca, din
discutiile pe care le-a avut si cu
reprezentantii  hipermarketurilor,
principalele probleme sunt imposi-
bilitatea de a asigura constanta
livrarilor si vanzarea produselor cu
acte. Solutia? ,,Asocierea si van-
zarea la comun la fel ca in celelalte
state europene si inregistrarea la
Registrul Comertului.

La noi, 1nsa, chiar si dupa
20 de ani, asocierea este privita in
acelasi mod ca si colectivizarea",
constata oficialul. Nici fondurile eu-
ropene destinate grupurilor de pro-
ducatori agricoli nu se bucura de
prea mare interes. Potrivit datelor
oficiale, exista doar 106 grupuri de
producatori din care doar sase au
aplicat pentru obtinerea de fonduri
europene pentru investitii.

Acces dificil la fondurile UE
Réspunsul sec si direct -
,,sistemul administrativ local este de
zece ori mai haotic decat cel de la
Bruxelles" - vine tocmai din partea
celui care a coordonat timp de trei
ani Programul National de Dez-
voltare Rurald al Romaéniei la
Comisia Europeana. ,,De multe ori a
fost nevoie de reglementari ale au-
toritatilor locale care practic se
suprapuneau  peste cele ale
Comisiei, desi acelea aveau deja
valoare de lege", spune Mihail Du-
mitru.
»NU va sprijiniti numai pe sub-
ventii"

Inginerul agronom spune
ca strategia Comisiei pe care o con-
duce va trebui sa impulsioneze fer-
mele sa devina entitati economice si
sd nu se sprijine doar pe subventiile
de la Uniunea Europeana. ,,Aceasta
evolutie este si una dintre principi-
ile viitoarei Politici Agricole Co-
mune, iar fermele foarte mici vor
disparea pe cale naturala ca si pana
acum", aratd Dumitru.

Strategia Comisiei Prezi-
dentiale pentru Agricultura va fi
centrata pe cinci directii si va stabili
regulile pe care trebuie sa le urmeze
agricultura romaneasca 1n perioada
2013-2020. Aceasta va fi prezentata
in plenul Parlamentului 1n luna de-
cembrie, iar, in prezent, cele cinci
directii sunt discutate in cadrul unor
grupuri de lucru. Primele doua di-
rectii vor fi viza piata funciara, cred-
itarea si forta de munca din mediul
rural. ,,Multi fermieri mari au nevoie
de tractoristi, care sa stie sa

foloseasca un astfel de utilaj, am
putea organiza cursuri de pregatire
seara in scolile de clasa", explica
Dumitru. Iar tinerii pot fi numarati
pe degete.In doar 226.000 de ex-
ploatatii romanesti, din cele 4,2 mil-
ioane de unitati, fermierii au putin
peste 34 de ani. ,,Cand a trebuit sa
negociez masura privind instalarea
tinerilor fermieri (n.red.Masura 112)
am avut probleme in a explica cum
de un sector unde locuieste jumatate
din populatia ocupata a tarii are
nevoie de acesti bani", spune el.

Produse traditionale si frizerii

O cale pentru a-i impiedica
pe tineri sa paraseasca mediul rural
este dezvoltarea de activitati conexe
agriculturii, sprijin cuprins 1n cea
de-a treia masura. ,,Vorbesc de afac-
eri mici, de frizerii sau vanzarea de
produse traditionale. Sa nu mai tre-
buiasca sa faca cativa kilometri pana
in cel mai apropiat oras vecin",
spune el. Intrebat de bani, el spune
ca ,,injectia de capital va veni tot din
fonduri europene”.

in al patrulea rand, Du-
mitru explica ca Romania va trebui
sa separe productia de alimente de
cea de energii regenerabile. ,in
prezent se cultiva legal doar porumb
modificat genetic. Pe viitor va trebui
sd regionalizam productia, in zone
precum Baraganul sau la campie,
unde se pot cultiva plante pentru
biotehnologie, iar Transilvania si
Moldova sunt mult mai adaptate
culturilor ecologice", spune Du-
mitru.

JListaFirme” - haza de date cu informatii despre 640.000 agenti economici

Noua versiune a

acestea se pot realiza in functie de prefer-

»ListaFirme” permite realizarea de
topuri judetene, regionale sau
nationale, precum si derularea de
campanii de marketing prin posta,
telefon, fax sau email

Compania ,,Borg Design” a lansat o noua
versiune a CD-ului ,,ListaFirme”, care con-
tine datele de bilant aferente anului 2009.
Aplicatia reprezinta una dintre cele mai
complexe baze de date cu si pentru agenti
economici.

Noul CD ListaFirme veriunea 7.0.0-2010
cuprinde informatii despre aproximativ
640.000 de agenti economici din Romania,
firmele incluse pe CD-ul ,ListaFirme”
avand prezentate urmatoarele date:

B adresele postale, inclusiv noul cod
postal;

M capital social, domeniu de activitate;

B telefon, fax, mobil, email, pagina web;
M rezultatele financiare Inregistrate in anul
2009 si in anii anteriori.

Demn de mentionat este faptul ca una din
aplicatiile ,,ListaFirme” este realizarea de
topuri 1n functie de cifra de afaceri, profit
sau numar de salariati. Ierarhiile pot fi re-
alizate atat pe judete sau zone geografice,
cat si in functie de domeniul de activitate.
Astfel, utilizatorii ,,ListaFirme” pot afla pe
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ce loc se situeaza in domeniul lor de activ-
itate, cine sunt concurentii sai si care sunt
rezultatele inregistrate de catre parteneri
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Profesional

Ajutor

sau concurenti.
Unul dintre

avantajele
»ListaFirme” este reprezentat de faptul ca

topurilor

intele celui interesat, si nu dupa criterii
prestabilite (care uneori nu au legatura cu
performantele economice), asa cum se in-
tampla in cazul ierarhiilor realizate de
unele institutii sau organizatii.

CD-ul ,,ListaFirme” reprezinta si un util in-
strument de promovare, cu ajutorul aces-
tuia putdndu-se derula campanii de
mailing, email, fax marketing sau telemar-
keting.

De exemplu, daca o societate este intere-
satd sa-si promoveze o ofertd sau un servi-
ciu numai catre firme dintr-o anumita zona
geografica (din unul sau mai multe judete)
si/sau dintr-un anume domeniu de activi-
tate, ,,ListaFirme” ofera aceasta posibili-
tate, prin aplicarea simultana a mai multor
filtre. Rezultatul? Campaniile de mailing,
cat si cele telefonice, prin fax sau prin
posta/curier vor ,,tinti” exact segmentul de
agenti economici care va intereseaza.
Utilizatorii CD-ului ,,ListaFirme” benefici-
aza si de acces pe site-ul
www.listafirme.ro, pagina internet care
este actualizata periodic.

Mai multe informatii si versiunea demo
a noului CD ,,ListaFirme” pot fi obtinute
accesand site-ul www.listafirme.ro sau
contactand compania ,,Borg Design”, la
telefon: 021-310.67.91, 021-310.67.92 sau
e-mail: office @listafirme.ro
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Biroul Executorului Judecatoresc lordache lon:
Clientii nostri, membri ai AOA AG vor fi

scutiti de plata anumitor cheltuieli

Orizont Economic Argesean va prezinta in continuare un interviu cu domnul Ex-
ecutor Judecatoresc lon lordache, cel mai nou membru al Asociatiei Oamenilor de

Afaceri Arges

O.E.A: Cu ce vine Biroul
executorului judecdtoresc Ion Ior-
dache in sprijinul cetdteanului din
judetul Arges?

Ne adresam in principal
cetatenilor care au probleme juridice.
Dupa terminarea unui proces instanta

elibereaza partilor o hotarare judeca-

este Indreptatita sa primeasca anu-
mite compensari, morale/materiale,
etc.Partea care vrea sa-si asigure
dovezi pentru a fi folosite in instanta,
poate cere ca executorul sa mearga la
fata locului si sa constate anumite
stari de fapt.

O.E.A: Cu ce vine biroul ex-

ecutorului judecdatoresc Ilordache

munele limitrofe precum si judecato-
ria Topoloveni cu toate comunule
limitrofe, astfel incit avem cea mai
mare competentd teritoriala dintre
toti executorii din Camera Curtii de
apel Pitesti .

Suntem o echipa numeroasa,
astfel dorim sa va asiguram ca
dosarele dumneavoastra vor fi rezol-

vate cu maxima

toreasca, in fapt o hartie care este
lasata la buna sau reaua credintd a
celui chemat sa respecte dispozitiile
sale.

Executorul judecatoresc
aduce la indeplinirea efectiva dis-
pozitiile cuprinse 1n hotararea
judecatoreasca, cu aportul fortei pub-
lice.

Fara existenta serviciului
nostru  dispozitiile cuprinse in
hotarare ar fi lasate la buna sau reaua
credinta a debitorului. De asemenea
serviciile noastre sunt valabile pen-
tru de acte notariale, contracte de
leasing, bilete la ordin, cecuri, tot ce
tine de respectarea unor obligatii asu-
mate in urma unor contracte, atat in
cazurile civile cat si in cazurile pe-
nale. Sunt cazuri penale care cuprind

laturi civile, cand partea vatamata

Ion in

sprijinul membrilor AOA
Arges?

Birou nostru asigura re-
zolvarea dosarelor cu maxima celeri-
tate ce este conditionatd doar de
dispozitiile legale.

Clientii nostri, membri ai
AOA AG vor fi scutiti de plata anu-
mitor cheltuieli, aspecte care vor fi
stabilite in functie de fiecare cauza in

parte.

O.E.A: Membrii AOA sunt
interesati in mod special de latura
economicd a serviciului dumneav-
oastra.

Biroul nostru detine cel mai
numeros personal specializat si de
asemenea cea mai mare competenta
Avand doua

teritoriala. instante

judecatoresti de care apartine

(Judecatoria Pitesti cu toate co-

rapiditate.
Ca si concluzie
AOA

pot sa

membrii
Arges

beneficieze de
plata un pret
special, redus.

De asemenea de
promptitudine,
maxima rapidi-
tate, competenta

teritoriala lar-

gita.

O.E.A: Afi ob-
servat modi-
ficari in
activitatea
dumneavoastrd
pe fondul crizei
economice?

Activitatea s-a intensificat,
am observat o crestere a cazurilor de
frauda financiara si a cazurilor de
incetari de plata. In prezent cred ca
ne aflam intr-un varf al instabilitatii
economice si a tot ce decurge din
acest lucru.

Biroul nostru are o colabo-
rare foarte buna cu institutiile statu-
lui: Judecatorie, Jandarmerie,
Politie, astfel actul de executare este
mai rapid si mai prompt.

Ca o realizare a biroului, as
vrea sa mentionez ca in marea lor
majoritate cazurile noastre au fost re-
zolvate rapid de la primul termen de

executare.

Multumim mult domnului Executor
Judecdtoresc Ion Iordache, pentru

interviul acordat.

Fisa de prezentare:

Fisa de prezentare
(www.bejiordache.ro):

Biroul Executorului
Judecatoresc Iordache Ion a

evaluatori, notari, contabili, or-
gane ale fortei publice, detec-
tivi etc.), alesi in urma unor
riguroase  exigente, ceea
ce confera eficienta activitatii

fost inregistrat la pozitia g
numarul 17 dines= W
25.09.2002 1in
Registryl Spe-.
cial de '
d e njt
al Exequto- -
ril '

Judecd - g
toresfi

al Curtij de Apel Pitesti sif "\

are competenta teritori-
ala 1in
Judecdtoriei
Pitesti, deservind toto- S,

data si ¢ircumscriptia Judeca-
toriei | Topoloveni,  prin

= ,\{k

in care suntem implicatj 1n slu-
jba justitiabililor.
O atentie spe-
~ciald estq acor-
data  pastrarii
" secretulyii pro-
fesional, pro-
cediura
-execytionala

in-
plinita
re-
adrului
juridic, fapt ce conduce la
statornicia, 1n interesul
clientilor, a actelor si actiunilor

delegatie, avand astfel cea mai
mare competenta teritoriald din
CE]J Pitesti.

Biroul Executorului
Judecatoresc Tordache Ion este
specializat in indeplinirea pro-
cedurilor privind aducerea la
indeplinire efectiva a drep-
turilor subiective ale cetate-
nilor, precum si realizarea
d reptul ui
obiectiv, vizand restabilirea, in
baza unui titlu executoriu, a or-
dinii de drept incalcate.

fn cadrul biroului activeazi
o echipa tanara, profesion-
ista si dinamica, al carei obiec-
tiv permanent este realizarea
drepturilor creditorilor, drep-
turi recunoscute prin titluri ex-
ecutorii.

Ceea ce ne recomanda este
maxima exigentd privind pro-
fesionalismul, operativitatea si
responsabilitatea in toate activ-
itatile juridice pe care le intre-
prindem.

Biroul nostru colaboreaza
cu specialisti de prim rang din
toate domeniile adiacente exe-
cutarii silite (avocati, experti

efectuate in aceasta faza a pro-
cesului civil.

Printre clientii nostri se
numara:

Bancpost

RBS Bank

Egnatia Bankk

Murfin Bank

Urban si Asociatii

EOS KSI Romania

KRUK Romania

Coface Romania

CAR Concordia IFN

CAR Confort IFN

Motor Activ Leasing

Atlassib Leasing

Omniasig Vio Super IFN

Cefin Romania

Finaco Industries

Italo Romena Leasing IFN

MKB Romexterra Leasing

Regent Grande Company

Construct Steel Market

Ejot Romania

Serviciul Public de Ex-
ploatare a Patrimoniului Mu-
nicipiului Pitesti

Getic Impex

International Lazar

Cefin Romania

Euro Trade

Admil Truck Rent

A&S International 2000

Jupiter Pitesti
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Bucura-te de

momentele frumoase
chiar ;i pe vreme rea

Reusim impreuna.
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Broducel¥si®comercializeaza

siSprepanate canne”

la un Flexicredit,

creditul de nevoi personale, si ai:

B Pand la 10.000 Euro (sau echivalentul in Lei)
n 24 de ore fix*

B Asigurare de viata si somaj atasatd

B Dobdnzi incepénd de la 10%

&) 0800 802 02 02 www.raiffeisen.ro

(I

Stre Cavalerulm nr. 893, Stefane;tl Arges e,
Tel. 0248-633722, Fax 0248-222751
radicstar92@zappmobile.ro
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"“u CE R "‘s...................z,

(in incinta MODEC)
Pitesti
Tel: 0348 401476
topimageromania@yahoo.com
office@topimageromania.ro
www.topimageromania.ro
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