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Caravana Toyota Experience 2010 a fost si la Pitesti!
Toyota Romania si Toyota
Pitesti au desfasurat impreuna unul
dintre cele mai importante eveni-
mente ale acestui an : Caravana
Toyota Experience 2010 la Pitesti !
Evenimentul a avut loc in zilele de
23 - 24.10.2010 , incepand cu orele
9.30 , la Centrul Comercial Jupiter
City - Parcare.
Participantii au avut ocazia sa
testeze toate modelele Toyota : iQ,
Aygo, Yaris, Auris, Corolla, Aven-
sis, Prius, Urban Cruiser, Rav 4,
Hilux , Land Cruiser 150.

In premiera, Caravna Toyota Ex-
perience 2010 a prezentat si mod-

elul TOYOTA AURIS HYBRID
SYNERGY DRIVE – primul hib-
rid integral din clasa compacta.

Evenimentul s-a derulat pe doua
etape:
- etapa de condus preventiv
- etapa off road

In cadrul primei etape, reprezentan-
tii Toyota au explicat individual
fiecarui participant notiunile de baza
ale condusului preventiv si felul in
care noile tehnologii contribuie la
siguranta in trafic.
In cea de-a doua etapa, participantii
la eveniment au avut inca odata

ocazia sa descopere performantele
off road ale modelelor 4x4.
Demonstratiile practice sustinute
de Gabi Nicolae, Manager Dakar
Team Romania ºi echipa sa , cu
modelele Toyota Rav4, Hilux si
Land Cruiser 150, pe un traseu con-
struit artificial, cu un grad sporit de
dificultate , au impresionat prin
spectaculozitate si performante
tehnice ale modelelor 4x4 ale marcii
.
Pentru Toyota, grija pentru clienti,
impreuna cu calitatea produselor si
serviciilor oferite acestora, reprez-
inta pilonii principali ai dezvoltarii
marcii in Romania.

� Primul ºi unicul model hibrid in-
tegral din segmentul C
� Primul pas în procesul de extin-
dere a tehnologiei Hybrid Synergy
Drive® în toatã gama Toyota pânã
în anul 2020
� Experienþã rafinatã ºi sofisticatã a
condusului, caracterizatã de un nivel
redus al zgomotului ºi al vibraþiilor
(NVH)
� Putere maximã a sistemului hibrid
de 136 CP – performanþã compara-
bilã cu cea a oricãrui hatchback cu
propulsor convenþional pe benzinã
sau Diesel, cu cilindree de 2,0 litri
� Lider de clasã în privinþa con-
sumului, cu numai 3,8 l/100 km ºi al
emisiilor de CO2, de numai 89 g/km
� Patru moduri de conducere la
alegere, incluzând EV, ECO ºi
POWER
� Design exterior aerodinamic, cu
elemente specifice de diferenþiere hi-
brid, caracteristici unice de design
interior
� Dotare standard extrem de gen-
eroasã

Bucureºti, 28.09.2010 - Toyota
România lanseazã astãzi noul Auris
HSD în România. Auris HSD intro-
duce tehnologia Hybrid Synergy
Drive® la unul dintre modelele prin-
cipale ale gamei Toyota. Noua com-
pactã cu cinci uºi este echipatã în
premierã cu un sistem de propulsie
integral hibrid, fiind totodatã singu-
rul model de acest fel din segmentul
C de înaltã competitivitate.

Ca o reflexie a demersurilor com-
paniei Toyota în direcþia mobilitãþii
sustenabile, tehnologia Hybrid Syn-
ergy Drive® va servi drept tehnolo-
gie-nucleu, aplicabilã tuturor
modelelor viitoare. Lansarea mod-
elului Auris HSD este primul pas în
procesul de extindere a tehnologiei
Hybrid Synergy Drive® în toatã
gama de modele Toyota de pe piaþa
europeanã.

La nivel global, Toyota va lansa un
numãr de aproximativ 10 noi mod-

ele-hibrid pânã în prima parte a in-
tervalului 2010 – 2020, compania
având ca obiectiv pânã în anul 2020
disponibilitatea echipãrii tuturor
modelelor sale cu derivate propul-
sate de sistemul Hybrid Synergy
Drive®. Sistemul a fost proiectat
vizionar, fiind extrem de uºor de
adaptat în viitor pentru folosirea atât
pe vehicule propulsate cu pile de
hidrogen, cât ºi pe vehicule integral
electrice.

Lansarea modelului Auris HSD
completeazã gama revizuitã a mod-
elului Auris 2010, care oferã îm-
bunãtãþiri marcante ale stilului ºi ale
calitãþii habitaclului. Introducerea
modelului HSD asigurã unicitatea
gamei Auris 2010 în segmentul C.
Auris este primul model care permite
sã se opteze între variantele de
echipare cu propulsoare pe benzinã,
Diesel sau integral hibride, rãspun-
zând nevoilor unei plaje largi de con-
sumatori.
Proiectat exclusiv pentru piaþa euro-

peanã ºi construit în Anglia, la Toy-
ota Motor Manufacturing UK, Auris
HSD oferã o experienþã a condusu-
lui unicã în clasa sa. Introducerea sa
va aduce o schimbare importantã în
percepþia consumatorilor asupra
tehnologiei integral hibride.

Mai mult decât beneficiile evidente
ale consumului redus ºi ale emisiilor
reduse de CO2, inerente sistemului
Hybrid Synergy Drive®, uºurinþa în
exploatarea zilnicã, þinuta de drum
confortabilã ºi silenþiozitatea oferã
clientului Auris HSD o experienþã
finã ºi sofisticatã a condusului, unicã
în segmentul C.

Capabil sã funcþioneze atât în modul
integral electric, cât ºi în modul com-
binat (benzinã ºi electric), sistemul
Hybrid Synergy Drive®, alcãtuit
dintr-un motor pe benzinã de 1,8 litri
VVT-i ºi un motor electric, poate
genera o putere maximã de 136 CP,
care asigurã o accelerare de la 0 la
100 km/h în 11,4 secunde ºi o vitezã
maximã de 180 km/h – performanþe
comparabile cu ale oricãrui model cu
propulsor convenþional de 2,0 litri,
benzinã sau Diesel.

În privinþa emisiilor ºi a consumului,
Auris este în poziþia de lider de clasã,
cu un consum mixt de numai 3,8
l/100 km în ciclul european de
omologare ºi un nivel al emisiilor de
numai 89 g/km CO2 – valoare nee-
galatã de niciunul dintre modelele
segmentului C, mai ales in condiþiile
în care vorbim despre un model cu
transmisie automatã (E- CVT, trans-
misie controlatã electric continuu
variabilã) . În plus, Auris HSD
genereazã semnificativ mai puþine
emisii de NOX decât modelele
echipate cu motoare Diesel cu per-
formanþe comparabile.
Mai mult, când funcþioneazã în
modul EV (integral electric), Auris
HSD oferã un nivel zero al emisiilor
de CO2, NOX ºi particule PM,
putându-se deplasa pe distanþe de
pânã la 2km, cu viteze de pânã la 50
km/h, în funcþie de nivelul de încãr-
care a bateriei ºi de condiþiile de
drum.

Designul exterior al modelului Auris
HSD încorporeazã detalii unice, cu
rol de creºtere a eficienþei aerodi-
namice ºi a performanþelor de con-
sum ale sistemului Hybrid Synergy
Drive®. Interiorul prezintã instru-
mente de bord, comenzi ºi tapiterie
specifice variantei hibrid.

Dotarea standard este una extrem de
bogatã, incluzând numeroase ele-
mente de siguranþã activã ºi pasivã
(inclusiv sistem de asistenþã la
pornirea în rampa HAC), sistem
Smart Entry&Push Start, senzori de
luminã ºi ploaie, camera de luat ved-
eri pentru mersul înapoi cu
vizualizare într-un display integrat în
oglinda retrovizoare electrocromat-
icã ºi multe altele.

“Toyota este o marcã-pionier în ceea
ce priveºte preocuparea pentru dez-
voltarea de tehnologii de propulsie
prietenoase cu mediul, fiind prima
care a lansat acum 13 ani un auto-
mobil de serie cu propulsie integral
hibridã, cu mult înaintea altor pro-
ducãtori. Acum lanseazã primul au-
tomobil compact cu acest tip de
propulsie. Hybrid Synergy Drive®
este o tehnologie extrem de sofisti-
catã, care a implicat invesþii enorme
în dezvoltare de-a lungul timpului,
însã pe care Toyota o pune la dis-
poziþie pe un model de masã la un
preþ accesibil. Faptul ca aceastã
tehnologie nu doar minimizeazã
consumul de carburant ºi emisiile de
CO2, dar reduce toate tipurile de
poluare, inclusiv fonicã, face din
Auris HSD un lider autentic ºi cred-
ibil în piaþa maºinilor eco. În acelasi
timp, sã nu uitãm cã vorbim despre o
maºinã de 136 CP, deci care nu face
nici un fel de compromis în ceea ce
priveºte performanþele,” a mentionat
Anca Dumitrescu, Senior Brand
Manager pentru Auris HSD.
Pentru mai multe informaþii despre
gama Toyota în România vã rugãm
accesaþi www.toyota.ro sau contac-
taþi PR Toyota România: Ana-
Maria Toma, email:
anamaria.toma@toyota.ro
tel: 0749 147 400

Noul Auris HSD în România
Personalitate Eco. Dinamicã fãrã compromisuri.
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Efectivul salariaþilor*
la 31 august a.c. în judeþul
Argeº a fost de 129754 per-
soane, în scãdere cu 688
persoane (-0,5%) faþã de efec-
tivul salariaþilor de la finele
lunii iulie 2010.

Evoluþia descendentã a
efectivelor de salariaþi comparativ
cu luna precedentã s-a manifestat cu
aceeaºi intensitate în toate sec-
toarele economice (-0,5%),
continuând trendul descendent în-
registrat în ultimele 12 luni.

Numãrul ºomerilor nein-
demnizaþi aflaþi în evidenþele
Agenþiei Judeþene pentru Ocuparea
Forþei de Muncã Argeº la finele
lunii august a.c. a fost de 8688 per-
soane (din care 3762 erau femei) în
creºtere cu 644 persoane
faþã de 31 iulie 2010.

Oferta locurilor de muncã va-
cante înregistrate la Agenþia
Judeþeanã pentru Ocuparea Forþei
de Muncã Argeº la finele lunii au-
gust a.c. s-a cifrat la 461 locuri.
Dintre acestea, 345 locuri (74,8%)
erau oferite muncitorilor, 98
locuri (21,3%) persoanelor cu
studii medii ºi 18 locuri (3,9%)
celor cu studii superioare.

Indemnizaþiile medii la nivelul
judeþului în luna august a.c. au fost
de 430 lei pentru indemnizaþiile de
ºomaj ºi de 229 lei pentru indem-
nizaþiile absolvenþilor ºi militarilor.

onderea ºomerilor înregistraþi
în populaþia stabilã în vârstã de 18 –
62 ani a fost în luna august a.c de
4,9%.

Rata ºomajului înregis-
tratã la 31 august a.c. a fost de
7,7%, în scãdere faþã de luna
precedentã (8,0%) depãºind în con-
tinuare media înregistratã la nivel
naþional (7, 4%).

Exporturile de mãrfuri
în preþuri FOB la nivelul judeþului

Argeº, au însumat în luna iunie a.c
323502 mii euro (1371519 mii lei).
În comparaþie cu luna mai 2010, ex-
porturile au crescut cu 1,7% la val-
ori exprimate în euro (respectiv
3,3% la valori exprimate în lei).
Comparativ cu luna corespunzã-
toare a anului 2009,
exporturile au crescut cu 18,4% la

valori exprimate în euro (respectiv
cu 19,1% la valori expri-
mate în lei).

Diferenþa între dinam-
ica determinatã pe baza valorilor
exprimate în euro ºi cea determinatã
de valori exprimate în lei a fost con-
secinþa deprecierii monedei
naþionale cu 1,6% în luna iunie
2010 faþã de luna mai 2010 ºi a
deprecierii cu 0,6% în luna iunie
2 0 1 0
c o m -
p a r a -
tiv cu
l u n a
i u n i e
2009.

Î n
l u n a
i u n i e
2010 ,
î n
struc-
t u r a
expor-

turilor, douã secþiuni ale Nomencla-
torului Combinat au deþinut peste
87,8% din volumul total: secþiunea
mijloace de transport (69,2%) ºi
secþiunea maºini, aparate ºi echipa-
mente electrice, aparate de înregis-
trat sau de reprodus sunetul ºi
imaginile (18,6%).
Evoluþia ascendentã faþã de luna
precedentã a fost determinatã de
creºteri ale cifrei de export la urmã-

toarele secþiuni, grupate pe intervale
astfel:

* sub 20% la încãlþãminte, pãlãrii,
umbrele ºi articole similare; piei
crude, piei tãbãcite, blãnuri ºi pro-
duse din acestea; materiale plastice,
cauciuc ºi articole din acestea; mãr-
furi ºi produse diverse; maºini,

aparate ºi echipamente electrice; in-
strumente ºi aparate optice, fo-
tografice, cinematografice, de
mãsurã, de control sau de precizie;
metale comune ºi articole din aces-
tea; articole din piatrã, ciment, ce-
ramicã, sticlã ºi din alte materiale
similare;

* între 35% ºi 60% la produse ale
industriei chimice ºi ale industriilor

conexe; materii textile ºi articole
din acestea; produse alimentare,
bãuturi, tutun;

* peste 90% la produse vegetale;
pastã de lemn, deºeuri de hârtie sau
de carton; hârtie ºi carton ºi articole
din acestea; grãsimi ºi uleiuri ani-
male sau vegetale;

ºi de scãderi la urmãtoarele secþiuni

astfel: cu 24,4% la produse de lemn,
plutã ºi împletituri din nuiele; cu
2,4% la mijloace de transport.

Faþã de luna corespunzãtoare a
anului 2009, dinamica pozitivã a
exporturilor a fost rezultanta
creºterilor înregistrate la urmã-
toarele secþiuni, grupate pe intervale

astfel:

* sub 20% la mijloace de transport;
maºini, aparate ºi echipamente elec-
trice;
* între 35% ºi 60% la mãrfuri ºi
produse diverse; piei crude, piei
tãbãcite, blãnuri ºi produse din
acestea; materiale plastice, cauciuc
ºi articole din acestea; produse ali-
mentare, bãuturi, tutun;

* peste 60% la produse vegetale;
metale comune ºi articole din aces-
tea; instrumente ºi aparate optice,
fotografice, cinematografice, de
mãsurã, de control sau de precizie;
pastã de lemn, deºeuri de hârtie sau
de carton; hârtie ºi carton ºi articole
din acestea; produse ale industriei
chimice ºi ale industriilor conexe;
ºi a scãderilor la urmãtoarele secþi-
uni, astfel: cu 94,7% la grãsimi ºi

uleiuri animale sau vegetale, cu
65,2% la produse de lemn, plutã ºi
împletituri din nuiele; cu 21,5% la
articole din piatrã, ciment, ceram-
icã, sticlã ºi din alte materiale simi-
lare; cu 3,9% la materii textile ºi
articole similare din acestea; cu
3,7% la încãlþãminte, pãlãrii, um-
brele ºi articole similare;

Importul de mãrfuri† în
preþuri CIF a totalizat în luna iunie
2010, la nivelul judeþului
Argeº, 238028 mii euro (1009144
mii lei). Comparativ cu luna mai
2010, importurile au crescut
cu 2,2% la valori exprimate în euro
(respectiv cu 3,8% la valori expri-
mate în lei). În comparaþie cu luna
iunie 2009, importurile au crescut
cu 13,6% la valori exprimate în
euro (respectiv au crescut cu 14,3%
la valori exprimate în lei).

Diferenþa între dinam-
ica determinatã pe baza valorilor
exprimate în euro ºi cea determinatã
din valori exprimate în lei a fost ur-
mare a deprecierii monedei
naþionale cu 1,6% în luna iunie
2010 faþã de luna mai
2010 ºi a deprecierii cu 0,6% în
luna iunie 2010 comparativ cu luna
iunie 2009.

În structura importurilor, patru
secþiuni ale Nomenclatorului Com-
binat au deþinut peste 83,0% din
total, astfel: maºini, aparate ºi
echipamente electrice, aparate de
înregistrat sau de reprodus sunetul
ºi imaginile (39,3%); mijloace de
transport (26,6%); metale comune
ºi articole din acestea (10,4%) ºi
materiale plastice, cauciuc, ºi arti-
cole din acestea (7,3%).

Excedentul comercial (expor-

turi FOB – importuri CIF) înregis-
trat în luna iunie 2010 a fost
de 85474 mii euro, cu 0,3% mai
mare decât cel înregistrat în luna
mai 2010. Comparativ cu luna
corespunzãtoare a anului 2009
excedentul comercial înregistrat a
crescut cu 34,2%.

Sursa: Statistica Arges

Evoluþia principalilor indicatori economico – sociali
în perioada 01.08 – 31.08.2010
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Atentie la folosirea mijloacelor de plata!

Având în vedere numãrul mare al dosarelor de
cercetare penalã care au ca obiect infracþiuni de
înºelãciune cu instrumente de platã, precum ºi
volumul mare de activitãþi care se desfãºoarã pen-
tru instrumentarea acestor dosare, vom prezenta
în continuare principalele cauze care au favorizat
comiterea infracþiunilor de înºelãciune, precum ºi
mãsurile ce pot fi luate de cãtre agenþii economici
pentru a nu fi victime ale acestei infracþiuni.

Principalele modalitãþi de comitere a infracþiu-
nilor de înºelãciune cu instrumente de platã sunt:
a) infracþiuni comise prin emiterea de file CEC
fãrã acoperire sau emiterea de bilete la ordin fãrã
ca emitentul sã aibã disponibil în contul bancar;
b) infracþiuni comise prin emiterea de ordine de
platã în numele unor societãþi, în care, cel care
ridicã mãrfurile ºi efectueazã plata nu are calitate.
În acest material ne vom referi la infracþiuni
comise prin emiterea de file CEC fãrã acoperire:
« Scenariul » clasic al infracþiunii de înºelãciune

cu file CEC implicã una sau mai multe persoane
(autorii infracþiunii) care abordeazã reprezentanþii
firmei (victima), lãsând sã se înþeleagã cã in-
tenþioneazã sã stabileascã o relaþie comercialã pe
termen lung. Infractorii mimeazã atitudinea unor
oameni de afaceri prosperi, sunt ’’îngrijiþi’’, une-
ori eleganþi ºi opulenþi, discutã la telefon în
prezenþa victimelor despre afaceri cu multe zer-
ouri. Firmele pe care le reprezintã sunt de regulã
nou înfiinþate ºi necunoscute în zona unde
acþioneazã. Într-o primã fazã mãrfurile pe care le
achiziþioneazã sunt în cantitãþi mici, iar plata o
efectueazã în condiþii avantajoase pentru vânzã-
tori, cu cash sau instrumente de platã ce sunt ono-
rate la termenele convenite . Dupã ce au captat
încrederea partenerilor de afaceri, comandã brusc
o cantitate mare de marfã pe care o achitã cu in-
strumente de platã a cãror scadenþã le oferã timpul
necesar sã vândã mãrfurile (sub preþul de achiz-
iþie) ºi sã disparã.
Cercetãrile efectuate ulterior aratã de cele mai
multe ori cã pãgubiþii nu ºi-au legitimat
« partenerii de afaceri », instrumentele de platã au
fost acceptate fãrã îndeplinirea condiþiilor legale (
fie sunt necompletate, fie le lipsesc menþiuni im-
portante), documentele de livrare (facturi , avize
de însoþire) sunt completate cu date fictive,
eronate sau nu sunt completate la rubricile privind
identitatea delegatului, mijlocul de transport etc. ,
nu s-au luat mãsuri minime de prevedere privind
verificarea la sediile ºi punctele de lucru, la bãnci
sau Oficiul Registrului Comerþului .
Nu este lipsit de importanþã nici faptul cã în urma
cercetãrilor în unele cauze, s-a stabilit cã între
firme existã de fapt litigii comerciale cãrora recla-
manþii le-au dat o conotaþie penalã, sperând ca-ºi
vor recupera prejudiciile fãrã a mai apela la
justiþie (caz în care ar fi trebuit sã plãteascã taxe
însemnate) .
Mãsuri ce pot fi luate de cãtre agenþii eco-

nomici la plata cu file CEC, pentru a preveni
comiterea unor astfel de infracþiuni:
1) Acordaþi maximã atenþie atunci când acceptaþi
instrumente de platã. Puneþi cât mai multe între-

bãri legate de afacerea pe care partenerul de afac-
eri o desfãºoarã.
2) În majoritatea cazurilor de înºelãciune cu mi-

jloace de platã, pãrþile vãtãmate au acceptat drept
garanþie instrumente de platã “în alb“ , instru-
mente ce au stat la baza unor relaþii contractuale
scrise sau a unor înþelegeri verbale. Astfel, unul
dintre factorii ce a favorizat fenomenul este
tratarea cu superficialitate de cãtre agenþii eco-
nomici a operaþiunilor de decontare a plãþilor cu
file CEC .
Cele mai multe dintre infracþiunile la care ne
referim nu s-ar fi putut sãvârºi dacã pagubiþii ar fi
respectat prevederile legale referitoare la modul
de folosire al filelor CEC ( art.1, al.1,2,3,4,5,6 ºi
art.11 din Legea 59/1934). Enunþãm în cele ce
urmeazã conþinutul articolelor:

Art. 1- Cecul cuprinde:
1. Denumirea de cec trecutã în însuºi textul titlu-
lui ºi exprimatã în limba întrebuinþatã pentru
redactarea acestui titlu.
2. Ordinul necondiþionat de a plãti o anumitã

sumã de bani.
3. Numele celui care trebuie sã plãteascã (tras).
4. Arãtarea locului unde plata trebuie fãcutã.
5. Arãtarea datei ºi a locului emiterii.
6. Semnãtura celui care emite cecul (trãgãtorul).

Art. 11 - Orice semnãturã a unui cec tre-
buie sã cuprindã numele ºi prenumele sau
firma celui care se obligã. Este totuºi valabilã
semnãtura în care prenumele este prescurtat
sau arãtat numai prin iniþiale.
Fila CEC va trebui completatã de cãtre emitent la
absolut toate rubricile, inclusiv la ’’datã’’ ºi la ’’-
sumã’’.
3) O altã mãsurã minimã de prevenire o reprezintã
verificarea partenerilor de afaceri la Centrala In-
cidentelor de Plãþi din cadrul BNR.
De câte ori o firmã plãteºte cu file CEC sau bilet
la ordin, ar trebui fãcutã o verificare la Centrala
Incidentelor de Plãþi, mai ales dacã suma este im-
portantã ºi dacã este prima afacere încheiatã cu re-
spectiva firmã, întrucât aºa s-ar putea afla date
privind antecedenþa în fraude a respectivul
partener.
Recuperarea unei datorii de cãtre stat, companii
sau persoane fizice este un proces lung, întor-
tocheat, care consumã bani, timp ºi de multe ori
nervi, iar banii nu ajung întotdeauna în conturi,
chiar dacã justiþia a dat sentinþe definitive, iar ex-
ecutorii judecãtoreºti au ajuns la uºa datornicului.
Pentru a se evita acest consum, pãrþile contrac-
tante pot depune diligenþele necesare în scopul
obþinerii de informaþii privind credibilitatea fi-
nanciarã ºi seriozitatea persoanei juridice sau a
persoanei fizice cu care intrã în raporturi contrac-
tuale, prin verificarea acesteia la Centrala Inci-
dentelor de Plãþi.
CIP este un serviciu din cadrul Bãncii Naþionale a
României care administreazã o bazã de date cu
referinþe despre agenþii economici ºi persoanele
fizice din România care au produs incidente la
plata cu CEC-uri, cambii ºi bilete la ordin.
Singurele date care trebuie cunoscute la solicitarea
informaþiei sunt: codul fiscal (în cazul persoanelor
juridice), codul numeric personal (pentru per-
soanele fizice) sau în cazul în care se doreºte a se
afla informaþii despre o anumitã filã CEC, trebuie
sã se cunoascã seria ºi numãrul acesteia (se poate
astfel afla dacã nu a fost declaratã ca anulatã/ pier-
dutã/furatã).
4) Verificare a bonitãþii firmei se poate face ºi

printr-o cerere adresatã Oficiului Registrului
Comerþului privind eliberarea unui certificat con-
statator, care cuprinde datele de identificare ale
societãþii ce se doreºte a fi verificatã. Acordaþi
atenþie existenþei unui sediu stabil sau existenþei
unor active. De asemenea, în scopul facilitãrii ac-
cesului la informaþie a oricãrei persoane intere-
sate, a fost creat serviciul RECOM, bazat pe un
program informatic care permite accesul on-line
la înregistrãrile din Registrul Central al Comerþu-
lui.
În situaþia în care societatea a fost cesionatã, se va
avea în vedere perioada de timp care a trecut de
la realizarea cesiunii. Totodatã, sunt situaþii în
care sunt preluate de cãtre potenþiali autori ai unor
infracþiuni de înºelãciune, societãþi comerciale cu
o cifrã de afaceri destul de mare , tocmai în scopul
de a avea o credibilitate mai mare în relaþiile com-
erciale.
5) Verificaþi datoriile firmei pe site-ul Ministeru-
lui Finanþelor ( www. mfinante.ro). Dacã firma
are datorii mari, ar trebui sã acordaþi maximã
atenþie colaborãrii cu respectiva firmã.
6) Vor fi efectuate verificãri la banca unde trãgã-
torul are cont curent, pentru a stabili bonitatea
acestuia.
7) Introduceþi cât mai repede spre decontare fila
CEC, spre a evita pierderea sumei de bani disponi-
bilã în contul noului partener de afaceri.
8) Nu acceptaþi CEC-ul drept garanþie de platã,
deoarece este un instrument de platã la vedere,
care depinde de corectitudinea plãtitorului , astfel
încât plata nu este garantatã.
9) Evitaþi vânzarea unei cantitãþi foarte mari de
marfã faþã de cantitatea achiziþionatã de noul
partener în perioada anterioarã.
10) Verificaþi credibilitatea firmei prin contactarea
altor clienþi cu care aceasta a colaborat. Dacã ex-
istã persoane fizice sau juridice care au mai fost
înºelate, sã nu credeþi cã dumneavoastrã veþi face
excepþie!
11) Puteþi testa reprezentanþii societãþii, prop-

unându-le la negociere preþuri mai mari decât cele
practicate pe piaþã, astfel încât dacã le-ar accepta
, preþul ar fi atât de mare încât nu ar mai reuºi sã
comercializeze mãrfurile ridicate sau le-ar comer-
cializa în pierdere, fãrã a înregistra profit.
12) Acordaþi atenþie deosebitã autoturismelor cu
care se efectueazã transportul ºi a locurilor de des-
tinaþie a mãrfii.

În acest sens vã prezentãm douã cazuri rele-
vante:

Astfel, cetãþeanul U.I. a preluat prin ce-
siune o societate comercialã, firmã înregistratã în
Registrul Comerþului în anul 1996, mutând sediul
social din Piteºti, la o altã adresã din judeþul
Argeº. Administratorul societãþii era U.I., deºi în
realitate alte persoane se ocupau de activitate.
Firma a achiziþionat mãrfuri de la mai multe so-

cietãþi comerciale, garantând plata cu file CEC,
scadente în aceeaºi perioadã. Problemele au în-
ceput sã aparã în momentul în care au fost trase
CEC-urile, deoarece acestea au fost refuzate pe
motivul lipsei totale de disponibil în contul bancar
al trãgãtorului.
În momentul primirii refuzului, s-a încercat con-
tactarea administratorului societãþii, însã acesta
nu a mai rãspuns la telefon, iar biroul unde
funcþiona firma fusese eliberat. În acest caz s-a
întocmit dosar de cercetare penalã pentru
comiterea infracþiunii de înºelãciune ( art. 215

Cod Penal).
Într-o altã speþã, o firmã a cumpãrat produse în
valoare de 25.ooo lei, achitând pe loc contraval-
oarea acestora. La scurt timp, a mai achiziþionat
produse în valoare de 75.000 lei garantând plata
cu file CEC. Însã în momentul în care filele CEC
au fost trase, acestea au fost refuzate pe motivul
lipsei totale de disponibil în contul bancar al
trãgãtorului. În altã ordine de idei, „þeparul” a
încercat iniþial sã câºtige încrederea parteneru-
lui de afaceri, pentru ca mai apoi sã-l lase cu
„buza umflatã”.

Deºi suntem convinºi de faptul cã o
parte dintre aspectele prezentate sunt cunoscute în
mediul oamenilor de afaceri, suntem surprinºi sã
constatãm cã încã nu sunt reduceri semnificative
în ceea ce priveºte numãrul sesizãrilor, motiv pen-
tru care recomandãm respectarea mãsurilor de
prevenire prezentate anterior.

ORDINE DE PLATA
Mãsuri de prevenire la plata cu ordine de platã:
1)Verificaþi coordonatele de contact ale
potenþialului partener (adresã, numãr de telefon,
numãr de fax, adresã de email).Se va verifica tele-
fonic, luându-se legãtura cu administratorul de
drept al societãþii, aºa cum apare el înregistrat la
Oficiul Registrului Comerþului. Numãrul de tele-
fon al firmei poate de asemenea fi gãsit ºi pe site-
ul Oficiului Registrului Comerþului, în pagini aurii
sau pe internet. Nu folosiþi pentru confirmare
numãrul de telefon pe care îl lasã delegatul.
2) Înainte de a livra marfa, verificaþi la bancã dacã
plata a fost efectuatã aºa cum rezultã din ordinul
de platã prezentat.
3) Infracþiunile comise prin emiterea de ordine de
platã, în numele unor societãþi în care cel care
ridicã mãrfurile ºi efectueazã plata nu are calitate,
se realizeazã atât prin falsificarea ºtampilei soci-
etãþii în numele cãreia este emis ordinul de platã,
cât ºi prin falsificarea ºtampilei bãncii care ar tre-
bui sã facã transferul de bani. De aceea, se reco-
mandã beneficiarului ordinului de platã, sã
meargã la bancã pentru a stabili dacã ºtampila
bãncii este cea realã ºi a fost aplicatã pe instru-
mentul de platã.
4) Atenþie la cãrþile de identitate prezentate de
cãtre delegaþii care ridicã mãrfurile!
Pe fondul falsificãrii unor documente de identi-
tate, prin aplicarea unor fotografii care nu aparþin
titularilor, se procedeazã la înfiinþarea de societãþi
comerciale fantomã, având drept scop atât frau-
darea potenþialilor agenþi comerciali cu care intrã
în relaþii de afaceri , cât ºi fraudarea sistemului fi-
nanciar-bancar. În urma ’’furtului de identitate’’,
prin intermediul societãþii înfiinþate , se pro-
cedeazã la deschiderea de conturi la societãþi ban-
care, de unde obþin acordul de utilizare a
mijloacelor specifice. Prin prezentarea acestei
aparenþe de legalitate, falsificatorii contacteazã
alþi comercianþi cu care încheie diverse contracte,
în baza cãrora efectueazã plãþi cu CEC-uri sau
bilete la ordin, care ulterior fiind introduse la
platã, se constatã cã nu au disponibil în cont.
Deºi suntem convinºi de faptul cã o parte dintre
aspectele prezentate sunt cunoscute în mediul oa-
menilor de afaceri, suntem surprinºi sã constatãm
cã încã nu sunt reduceri semnificative în ceea ce
priveºte numãrul sesizãrilor, motiv pentru care re-
comandãm respectarea mãsurilor de prevenire
prezentate anterior.

Inspectoratul de Politie al judetului Arges va informeaza:
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Prezent la Bucharest Busi-
ness Forum, organizat de
World Trade Center Insti-
tute, Ministerul Afacerilor
Externe ºi Fundaþia Stein-
beis în scopul dezvoltãrii
unor proiecte în statele
riverane la Dunãre, Jürgen
Raizner, preºedintele Cen-
trului de Transfer Est-Vest
al Steinbeis, a explicat
pentru FP România ce
lipseºte unei economii
româneºti competitive ºi
ce oportunitãþi existã la
Dunãre.

Care este misiunea principalã

a Steinbeis? Doar transfer de

tehnologie? Cine sunt clienþii

care beneficiazã de transferul

de tehnologie?

Principalii noºtri clienþi în Ger-

mania sunt IMM-urile care tre-

buie sã se consolideze ºi sã

devinã competitive pe piaþa in-

ternaþionalã. Acestea nu au un

numãr mare de ingineri, de pro-

fesori, laboratoare. Pentru a fi

competitive, au nevoie de acces

la tehnologii, la know-how.

Centrele Steinbeis fac legãtura

dintre cercetare ºi industrie.

Centrele Steinbeis includ profe-

sori de la universitãþi, care sunt

experþi în domeniile lor ºi în

transferul de tehnologie cãtre

industrie. Avem 450 astfel de

centre Steinbeis în Baden-

Wurtemberg.

În ce mãsurã este implicatã

Steinbeis în cooperarea la

Dunãre?

Noi suntem legãtura între

statele riverane din partea es-

ticã a Dunãrii ºi Germania. În

România, MAE are un acord cu

World Trade Instiutute iar

acesta are un acord cu Stein-

beis. Proiectele în cadrul strate-

giei Dunãrii nu existã încã,

acum sunt pregãtite. Existã dis-

cuþii între diferiþii posibili

parteneri ºi ne gândim împre-

unã care proiecte contribuie la

dezvoltarea socio-economicã. O

problemã foarte importantã este

educaþia, pentru care existã

multe idei ºi abordãri. Steinbeis

a adus în România actori cu ex-

perienþã în proiecte în India,

Brazilia, care pot sã facã

proiecte de formare profesion-

alã: de exemplu calificarea fe-

meilor pentru ca acestea sã fie

active ca antreprenoare.

Existã o subreprezentare a fe-

meilor-antreprenor ºi la vârful

întreprinderilor mari.

De aceea oferim programe spe-

ciale de training ºi pentru între-

prinderi mici ºi mijlocii în

privinþa internaþionalizãrii

afacerii. În România o prob-

lemã foarte mare este cã între-

prinderile nu au decât foarte

puþine produse proprii pe care

sã le punã pe piaþã. Tema

proiectelor de calificare trebuie

sã fie: Cum putem sã dezvoltãm

produse proprii ºi sã le aducem

noi înºine pe piaþã?

Deocamdatã firmele româneºti

produc numai la comandã din

strãinãtate. Firme italiene sau

germane aduc desenul tehnic ºi

materialele iar întreprinderile

româneºti fac exact ce zice cel

care dã comanda. Problema

acestei dependenþe totale a

firmelor de strãinãtate s-a acu-

tizat în timpul crizei econom-

ice.

Când ai propriile produse, poþi

gãsi pieþe noi, poþi sã le îm-

bunãtãþeºti în sensul de a le

face mai competitive. Prima

mãsurã care trebuie luatã este

calificarea muncitorilor. A

doua este procurarea de

tehnologie ºi folosirea ei la pro-

priile produse. Institutele de

cercetare din România trebuie

sã înveþe sã facã cercetare ale

cãrei rezultate sã poate fi

folosite în economie. Industria

ºi cercetarea trebuie sã lucreze

împreunã iar Steinbeis face asta

de 30 de ani.

Metoda noastrã a fost preluatã

în foarte multe þãri ºi poate fi

folositã ºi în România. Biroul

Steinbeis de la Bucureºti are

deocamdatã doar rol de consul-

tanþã. Deocamdatã ajutãm între-

prinderile româneºti sã

gãseascã parteneri în Germania.

Deci nu este încã un centru

Steinbeis tipic cu cercetare pro-

prie ºi transfer de tehnologie.

Plãnuim însã sã demarãm ºi

transferul de tehnologie.

Ce alte prioritãþi mai are

Steinbeis în statele riverane?

O temã importantã în strategia

Dunãrii este creºterea

bunãstãrii, a salariilor.

Trebuie create locuri de muncã,

salarii mai mari, dar asta nu e

posibil decât dacã ai produse

competitive. Pentru asta ai

nevoie de tehnologii noi, de

forþã de muncã înalt-calificatã

care poate fi asiguratã prin pro-

grame de calificare ºi de un

management bun.

Cât de importantã este expe-

rienþa cooperãrii Land-urilor

pentru cooperarea între statele

riverane la Dunãre?

În strategia la Dunãre sunt im-

plicate mai ales

Landurile riverane Baden-

Wurtemberg ºi Bayern, care

creazã cadrul formal, ºi apoi

Austria ºi celelalte state pe

Dunãre.

Este clar cã România vrea sã

preia un rol puternic în

strategia pentru

Dunãre.

Ce rol au oraºele în

aceastã cooperare?

Mulþi actori trebuie sã

munceascã împreunã.

De cooperarea unor

oraºe precum Ulm,

Budapesta, Bucureºti

pot profita firmele.

Oraºele trebuie sã susþinã

aceastã strategie a Dunãrii. Im-

portant este ca noi IMM-uri sã

fie dezvoltate ºi sã existe pro-

duse cu care sã vinã pe piaþã.

Toate aceste programe de cali-

ficare sunt importante. Califi-

carea se referã în primul rând la

muncitorii care lucreazã direct

cu maºini, care produc piese

din lemn sau din metal ºi abia

apoi la ingineri ºi manageri.

În Germania ºi alte þãri, aceºti

oameni trebuie sã facã cursuri

de calificare de cel puþin trei

ani, pentru a lucra eficient, în

sensul reducerii costurilor, a

consumului de materiale, a con-

sumului de energie. Am vizitat

multe fabrici în România ºi ex-

istã o mare cerere de muncitori

calificaþi mai ales la filialele

unor firme strãine din România.

Tinerii se duc la universitate

unde primesc mai degrabã o

formare teoreticã. O calificare

pentru meserii practice ca în

Germania un existã aici, ceea

ce este un mare deficit. Forþa

economicã a Germaniei se

bazeazã pe forþã de muncã înalt

calificatã.

Prin îmbunãtãþirea acestui as-

pect, strategia Dunãrii îºi prop-

une sã creeze locuri de muncã

ºi astfel bunãstare. Stimularea

economicã are ºi ea un rol im-

portant, în sensul stabilirii unor

afaceri în zonele defavorizate

pentru a crea locuri de muncã.

Introducerea de tehnologii noi:

nanotehnologii. În Rusia se lu-

creazã mult la asta, în România

am auzit prea puþin pânã acum

despre asta. Apoi energiile re-

generabile: soare, vânt. Toate

acestea sunt noi, la început. Ex-

istã multe proiecte care sunt fã-

cute în alte þãri ºi regiuni ºi

care pot fi fãcute ºi-n România.

E nevoie de mai puþinã energie

ºi deci costã mai puþin.

Ce obstacole vedeþi în calea

cooperãrii la Dunãre?

O piedicã este nerãbdarea unora

care cer implementarea imedi-

atã a strategiei, dar mai sunt

niºte paºi pânã atunci. Baden-

Wurtemberg ºi Bayern vor tre-

bui sã aºtepte pânã în 2014,

atunci când Comisia Europeanã

va pune la dispoziþie mijloacele

financiare, dar aici în România

existã avantajul cã pot fi luaþi

mulþi bani de la UE, fonduri eu-

ropene care n-au fost ab-

sorbite.

Jürgen Raizner, reprezentant Steinbeis : "România are
nevoie de produse proprii competitive ºi de muncitori

calificaþi”
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Preºedintele Comisiei Prezidenþiale pentru Agriculturã:

Peste 70% din ferme nu sunt competitive

Noua versiune a CD-ului
„ListaFirme” permite realizarea de
topuri judeþene, regionale sau
naþionale, precum ºi derularea de
campanii de marketing prin poºtã,
telefon, fax sau email

Compania „Borg Design” a lansat o nouã
versiune a CD-ului „ListaFirme”, care con-
tine datele de bilanþ aferente anului 2009.
Aplicaþia reprezintã una dintre cele mai
complexe baze de date cu ºi pentru agenþi
economici.

Noul CD ListaFirme veriunea 7.0.0-2010
cuprinde informaþii despre aproximativ
640.000 de agenþi economici din România,
firmele incluse pe CD-ul „ListaFirme”
având prezentate urmãtoarele date:
� adresele poºtale, inclusiv noul cod
poºtal;
� capital social, domeniu de activitate;
� telefon, fax, mobil, email, paginã web;
� rezultatele financiare înregistrate în anul
2009 ºi în anii anteriori.
Demn de menþionat este faptul cã una din
aplicaþiile „ListaFirme” este realizarea de
topuri în funcþie de cifra de afaceri, profit
sau numãr de salariaþi. Ierarhiile pot fi re-
alizate atât pe judeþe sau zone geografice,
cât ºi în funcþie de domeniul de activitate.
Astfel, utilizatorii „ListaFirme” pot afla pe

ce loc se situeazã în domeniul lor de activ-
itate, cine sunt concurenþii sãi ºi care sunt
rezultatele înregistrate de cãtre parteneri

sau concurenþi.
Unul dintre avantajele topurilor
„ListaFirme” este reprezentat de faptul cã

acestea se pot realiza în funcþie de prefer-
inþele celui interesat, ºi nu dupã criterii
prestabilite (care uneori nu au legãturã cu
performanþele economice), aºa cum se în-
tâmplã în cazul ierarhiilor realizate de
unele instituþii sau organizaþii.
CD-ul „ListaFirme” reprezintã ºi un util in-
strument de promovare, cu ajutorul aces-
tuia putându-se derula campanii de
mailing, email, fax marketing sau telemar-
keting.
De exemplu, dacã o societate este intere-
satã sã-ºi promoveze o ofertã sau un servi-
ciu numai cãtre firme dintr-o anumitã zonã
geograficã (din unul sau mai multe judeþe)
ºi/sau dintr-un anume domeniu de activi-
tate, „ListaFirme” oferã aceastã posibili-
tate, prin aplicarea simultanã a mai multor
filtre. Rezultatul? Campaniile de mailing,
cât ºi cele telefonice, prin fax sau prin
poºtã/curier vor „þinti” exact segmentul de
agenþi economici care vã intereseazã.
Utilizatorii CD-ului „ListaFirme” benefici-
azã ºi de acces pe site-ul
www.listafirme.ro, paginã internet care
este actualizatã periodic.
Mai multe informaþii ºi versiunea demo
a noului CD „ListaFirme” pot fi obþinute
accesând site-ul www.listafirme.ro sau
contactând compania „Borg Design”, la
telefon: 021-310.67.91, 021-310.67.92 sau
e-mail: office@listafirme.ro

„ListaFirme”-bazãdedatecuinformaþiidespre640.000agenþieconomici

A dat Bruxelles-ul pe Bu-
cureºti anul trecut, dupã 15
ani în care a lucrat la Comisia
Europeanã, pentru a accepta
un post de ministru al Agricul-
turii.

Dupã nouã luni, timp în
care a avut ocazia sã vadã cum este
de ambele pãrþi ale mesei de ne-
gociere (Bruxelles, respectiv
Bucureºti), Mihail Dumitru, în
prezent preºedinte al Comisiei
Prezidenþiale pentru Politici Publice
în Agriculturã ºi Dezvoltare Ruralã,
spune cã sectorul agricol autohton
este „incoerent ca voce".
Sectorul agricol este divizat
„Am avut percepþia unui sector agri-
col mult mai structurat. Are doar
douã componente, vocile celor mari
ºi ale celor mici, ºi e greu sã le ar-
monizezi", explicã el. Iar cei mici
sunt de trei ori mai mulþi, însã au o
putere direct proporþionalã cu di-
mensiunea terenului aflat în propri-
etate.

Astfel, peste 70% din agri-
cultura ruralã nu este integratã în
economia de piaþã ºi produce tot ca
pe vremuri pentru consumul fami-
liei. Dumitru spune cã nu susþine
eliminarea acestor exploataþii, însã
singura cale pentru reducerea im-
porturilor de alimente este tocmai
modernizarea ºi impulsionarea pro-
ducþiei acestor ferme. ªi asta în timp
ce datele oficiale aratã cã din cele
4,2 milioane de ferme existente la
nivel naþional, circa 1,9 milioane
sunt atât de mici încât nu pot primi
nici mãcar subvenþii pe suprafaþã

(terenul agricol este sub un hec-
tar). „Eu am tot spus, în perioada
mandatului meu, nu fiþi atât de de-
pendenþi de banii Guvernului, banii
de la stat vã pot doar ajuta, dar nu
sunteþi competitivi doar pe baza
lor", spune Dumitru.

El mai spune cã rãspunsul
Comisiei poate veni într-un termen
de patru luni de la solicitare. Pentru
ca acest sprijin sã fie introdus din
2011, proiectul ar trebui sã fie gata
la finele anului.

În prezent, singurul ajutor
de la stat este plafonul anual de trei
milioane de euro, alocat pentru
1.800 de ferme care sunt în perioada
de conversie.
O parte dintre fermieri nu vând cu
facturã

Unul dintre proiectele pro-
puse de Dumitru în colaborare cu
Autoritatea Naþionalã Sanitar-Vet-
erinarã va fi gata sãptãmâna vi-
itoare. Este vorba despre
simplificarea autorizãrii sanitar-vet-
erinare a producãtorilor mici com-
parativ cu cei mari. Contactat de

„Adevãrul", preºedintele Autoritãþii,
Radu Roatiº, spune cã în maximum
10 zile, proiectul va fi publicat în
Monitorul Oficial.

În ceea ce priveºte posibila
comercializare a produselor micilor
producãtori în marile lanþuri de
magazine, Dumitru spune cã, din
discuþiile pe care le-a avut ºi cu
reprezentanþii hipermarketurilor,
principalele probleme sunt imposi-
bilitatea de a asigura constanþa
livrãrilor ºi vânzarea produselor cu
acte. Soluþia? „Asocierea ºi vân-
zarea la comun la fel ca în celelalte
state europene ºi înregistrarea la
Registrul Comerþului.

La noi, însã, chiar ºi dupã
20 de ani, asocierea este privitã în
acelaºi mod ca ºi colectivizarea",
constatã oficialul. Nici fondurile eu-
ropene destinate grupurilor de pro-
ducãtori agricoli nu se bucurã de
prea mare interes. Potrivit datelor
oficiale, existã doar 106 grupuri de
producãtori din care doar ºase au
aplicat pentru obþinerea de fonduri
europene pentru investiþii.

Acces dificil la fondurile UE
Rãspunsul sec ºi direct -

„sistemul administrativ local este de
zece ori mai haotic decât cel de la
Bruxelles" - vine tocmai din partea
celui care a coordonat timp de trei
ani Programul Naþional de Dez-
voltare Ruralã al României la
Comisia Europeanã. „De multe ori a
fost nevoie de reglementãri ale au-
toritãþilor locale care practic se
suprapuneau peste cele ale
Comisiei, deºi acelea aveau deja
valoare de lege", spune Mihail Du-
mitru.
„Nu vã sprijiniþi numai pe sub-
venþii"

Inginerul agronom spune
cã strategia Comisiei pe care o con-
duce va trebui sã impulsioneze fer-
mele sã devinã entitãþi economice ºi
sã nu se sprijine doar pe subvenþiile
de la Uniunea Europeanã. „Aceastã
evoluþie este ºi una dintre principi-
ile viitoarei Politici Agricole Co-
mune, iar fermele foarte mici vor
dispãrea pe cale naturalã ca ºi pânã
acum", aratã Dumitru.

Strategia Comisiei Prezi-
denþiale pentru Agriculturã va fi
centratã pe cinci direcþii ºi va stabili
regulile pe care trebuie sã le urmeze
agricultura româneascã în perioada
2013-2020. Aceasta va fi prezentatã
în plenul Parlamentului în luna de-
cembrie, iar, în prezent, cele cinci
direcþii sunt discutate în cadrul unor
grupuri de lucru. Primele douã di-
recþii vor fi viza piaþa funciarã, cred-
itarea ºi forþa de muncã din mediul
rural. „Mulþi fermieri mari au nevoie
de tractoriºti, care sã ºtie sã

foloseascã un astfel de utilaj, am
putea organiza cursuri de pregãtire
seara în ºcolile de clasã", explicã
Dumitru. Iar tinerii pot fi numãraþi
pe degete.În doar 226.000 de ex-
ploataþii româneºti, din cele 4,2 mil-
ioane de unitãþi, fermierii au puþin
peste 34 de ani. „Când a trebuit sã
negociez mãsura privind instalarea
tinerilor fermieri (n.red.Mãsura 112)
am avut probleme în a explica cum
de un sector unde locuieºte jumãtate
din populaþia ocupatã a þãrii are
nevoie de aceºti bani", spune el.

Produse tradiþionale ºi frizerii
O cale pentru a-i împiedica

pe tineri sã pãrãseascã mediul rural
este dezvoltarea de activitãþi conexe
agriculturii, sprijin cuprins în cea
de-a treia mãsurã. „Vorbesc de afac-
eri mici, de frizerii sau vânzarea de
produse tradiþionale. Sã nu mai tre-
buiascã sã facã câþiva kilometri pânã
în cel mai apropiat oraº vecin",
spune el. Întrebat de bani, el spune
cã „injecþia de capital va veni tot din
fonduri europene".

În al patrulea rând, Du-
mitru explicã cã România va trebui
sã separe producþia de alimente de
cea de energii regenerabile. „În
prezent se cultivã legal doar porumb
modificat genetic. Pe viitor va trebui
sã regionalizãm producþia, în zone
precum Bãrãganul sau la câmpie,
unde se pot cultiva plante pentru
biotehnologie, iar Transilvania ºi
Moldova sunt mult mai adaptate
culturilor ecologice", spune Du-
mitru.
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O.E.A: Cu ce vine Biroul

executorului judecãtoresc Ion Ior-

dache în sprijinul cetãþeanului din

judeþul Arges?

Ne adresãm în principal

cetãþenilor care au probleme juridice.

Dupã terminarea unui proces instanþa

elibereazã pãrþilor o hotãrâre judecã-

toreascã, în fapt o hârtie care este

lãsata la buna sau reaua credinþã a

celui chemat sã respecte dispoziþiile

sale.

Executorul judecãtoresc

aduce la îndeplinirea efectivã dis-

poziþiile cuprinse în hotãrârea

judecãtoreascã, cu aportul forþei pub-

lice.

Fãrã existenþa serviciului

nostru dispoziþiile cuprinse în

hotãrâre ar fi lãsate la buna sau reaua

credinþã a debitorului. De asemenea

serviciile noastre sunt valabile pen-

tru de acte notariale, contracte de

leasing, bilete la ordin, cecuri, tot ce

tine de respectarea unor obligaþii asu-

mate în urma unor contracte, atât în

cazurile civile cât ºi în cazurile pe-

nale. Sunt cazuri penale care cuprind

laturi civile, când partea vãtãmata

este îndreptãþitã sã primeascã anu-

mite compensãri, morale/materiale,

etc.Partea care vrea sã-ºi asigure

dovezi pentru a fi folosite în instanþã,

poate cere ca executorul sã meargã la

faþa locului ºi sã constate anumite

stãri de fapt.

O.E.A: Cu ce vine biroul ex-

ecutorului judecãtoresc Iordache

Ion în sprijinul membrilor AOA

Argeº?

Birou nostru asigurã re-

zolvarea dosarelor cu maxima celeri-

tate ce este condiþionatã doar de

dispoziþiile legale.

Clienþii noºtri, membri ai

AOA AG vor fi scutiþi de plata anu-

mitor cheltuieli, aspecte care vor fi

stabilite în funcþie de fiecare cauzã în

parte.

O.E.A: Membrii AOA sunt

interesaþi în mod special de latura

economicã a serviciului dumneav-

oastrã.

Biroul nostru deþine cel mai

numeros personal specializat ºi de

asemenea cea mai mare competenþã

teritorialã. Având doua instanþe

judecãtoreºti de care aparþine

(Judecãtoria Piteºti cu toate co-

munele limitrofe precum ºi judecãto-

ria Topoloveni cu toate comunule

limitrofe, astfel încât avem cea mai

mare competenþã teritorialã dintre

toþi executorii din Camera Curþii de

apel Piteºti .

Suntem o echipã numeroasã,

astfel dorim sã vã asigurãm cã

dosarele dumneavoastrã vor fi rezol-

vate cu maxima

rapiditate.

Ca ºi concluzie

membrii AOA

Argeº pot sã

beneficieze de

plata un preþ

special, redus.

De asemenea de

promptitudine,

maximã rapidi-

tate, competenþã

teritorialã lãr-

gitã.

O.E.A: Aþi ob-

servat modi-

ficãri în

a c t i v i t a t e a

dumneavoastrã

pe fondul crizei

economice?

Activitatea s-a intensificat,

am observat o creºtere a cazurilor de

fraudã financiarã ºi a cazurilor de

încetãri de platã. În prezent cred cã

ne aflãm într-un vârf al instabilitãþii

economice ºi a tot ce decurge din

acest lucru.

Biroul nostru are o colabo-

rare foarte buna cu instituþiile statu-

lui: Judecãtorie, Jandarmerie,

Politie, astfel actul de executare este

mai rapid ºi mai prompt.

Ca o realizare a biroului, aº

vrea sã menþionez cã în marea lor

majoritate cazurile noastre au fost re-

zolvate rapid de la primul termen de

executare.

Mulþumim mult domnului Executor

Judecãtoresc Ion Iordache, pentru

interviul acordat.

Fisã de prezentare
(www.bejiordache.ro):

Biroul Executorului
Judecãtoresc Iordache Ion a
fost înregistrat la poziþia
numãrul 17 din
25.09.2002 în
Registrul Spe-
cial de Evi-
d e n þ ã
al Executo-
r i l o r
J u d e c ã -
t o r e º t i
al Curþii de Apel Piteºti ºi
are competenþa teritori-
alã în circumscripþia
J u d e c ã t o r i e i
Piteºti, deservind toto-
datã ºi circumscripþia Judecã-
toriei Topoloveni, prin
delegaþie, având astfel cea mai
mare competenþã teritorialã din
CEJ Piteºti.

Biroul Executorului
Judecãtoresc Iordache Ion este
specializat în îndeplinirea pro-
cedurilor privind aducerea la
îndeplinire efectivã a drep-
turilor subiective ale cetãþe-
nilor, precum ºi realizarea
d r e p t u l u i
obiectiv, vizând restabilirea, în
baza unui titlu executoriu, a or-
dinii de drept încãlcate.

În cadrul biroului activeazã
o echipã tânãrã, profesion-
istã ºi dinamicã, al cãrei obiec-
tiv permanent este realizarea
drepturilor creditorilor, drep-
turi recunoscute prin titluri ex-
ecutorii.

Ceea ce ne recomandã este
maxima exigenþã privind pro-
fesionalismul, operativitatea ºi
responsabilitatea în toate activ-
itãþile juridice pe care le între-
prindem.

Biroul nostru colaboreazã
cu specialiºti de prim rang din
toate domeniile adiacente exe-
cutãrii silite (avocaþi, experþi

evaluatori, notari, contabili, or-
gane ale forþei publice, detec-
tivi etc.), aleºi în urma unor
riguroase exigente, ceea
ce conferã eficienþã activitãþii
în care suntem implicaþi în slu-
jba justiþiabililor.

O atenþie spe-
cialã este acor-
datã pãstrãrii
secretului pro-
fesional, pro-
c e d u r a
execuþionalã
fiind în-

dep l in i t ã
cu re-

spectarea strictã a cadrului
juridic, fapt ce conduce la

statornicia, în interesul
clienþilor, a actelor ºi acþiunilor
efectuate în aceastã fazã a pro-
cesului civil.

Printre clienþii noºtri se
numãra:

Bancpost
RBS Bank
Egnatia Bankk
Murfin Bank
Urban ºi Asociatii
EOS KSI Romania
KRUK Romania
Coface Romania
CAR Concordia IFN
CAR Confort IFN
Motor Activ Leasing
Atlassib Leasing
Omniasig Vio Super IFN
Cefin Romania
Finaco Industries
Italo Romena Leasing IFN
MKB Romexterra Leasing
Regent Grande Company
Construct Steel Market
Ejot Romania
Serviciul Public de Ex-

ploatare a Patrimoniului Mu-
nicipiului Piteºti

Getic Impex
International Lazar
Cefin Romania
Euro Trade
Admil Truck Rent
A&S International 2000
Jupiter Piteºti
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Biroul Executorului Judecãtoresc Iordache Ion: 

Clienþii noºtri, membri ai AOA AG vor fi
scutiþi de plata anumitor cheltuieli
Orizont Economic Argeºean vã prezintã în continuare un interviu cu domnul  Ex-
ecutor Judecãtoresc Ion Iordache, cel mai nou membru al Asociaþiei Oamenilor de
Afaceri Arges 
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